
КАК НАЙТИ СВОЙ ПРОДУКТ
ФЕДОРИНОВ СЕРГЕЙ



Кто я здесь для вас 

Без теории
Я не консультант и не 
переносчик умной информации

Опыт
Я практик и все что я буду 
говорить - сугубо личный опыт

Что есть продукт?
Цель сегодняшней встречи - 
поделиться и подискутировать о 
том, что есть продукт и как его 
найти



СВИДАНИЕ С СОБОЙ 
(ПО ПЯТНИЦАМ)



Я сейчас какой?

От чего зависит мое состояние?
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Мотивирован, энергичен 
и понимаю куда иду и к 
чему хочу прийти 
Мне радостно 
и в кайф

Я боюсь, не знаю чего 
хочу и не знаю куда идти

Мне 
дискомфортно,

я в стрессе



Устройство моего мотивационного реактора

Мотивация - это страстное стремление к своим 
новым результатам через свои новые способности

Понимание как и за счет чего 
его создать - залог исполнения 
видения (способности и компетенции)

Мой результат - награда и топливо 
мотивации. Я получаю то что хочу и это 
остается после меня.

Гармония - 
баланс трех 

составляющих

Видение моего будущего 
которое хочу - основа мотивации

Успех - уровень мотивации и гармонии



ПРОДУКТ - ЭТО ОСЯЗАЕМЫЙ 
РЕЗУЛЬТАТ ЛЮБОЙ 

ДЕЯТЕЛЬНОСТИ



Уровень продукта

Товар / услугу, 
благодаря чему 
можно 
получить...

2

Технологии и 
процессы с 
помощью 
которых можно 
создать…

1
Изменение в 
жизни, в 
результате 
которого 
происходит...

3 Уменьшение 
стресса/ 
увеличение 
радости

4

На каком уровне создаешь продукт ты?



Масштаб продукта

ИП

Продукт

Компания

Продукт

Корпорация

Продукт



Продуктовые ниши

Типовой 
продукт

Операционное 
совершенство – 

цена

Структуриро-
ванный выбор
Уникальный набор 
типовых продуктов 

цена – качество 

Уникальный 
продукт

Продуктовое 
совершенство – 

качество 



Что есть продукт в разных областях 

Автомобили Еда Химчистка Ритейл



НЕОБХОДИМЫЕ ИНГРЕДИЕНТЫ 
ХОРОШЕГО ПРОДУКТА



Хороший продукт

Концепция «Я-лидер» 

Заказ в виде образа 
желаемого результата

Необходимые 
способности и ресурсы 

Хороший план

Получается 
продукт



Всегда 
в центре 

видения – 
«Я»

Я - лидер 

Я – 
лидер

В режиме 
опережения

Я отвечаю 
за всё



Кто заказчик моего видения?

Я + команда

Покупатели

ОснователиИнвесторы

Контрагенты

Общество

Ожидания 
от продукта



Необходимые способности и 
ресурсы

Время

Компетенции

Деньги

Технологии 
и материалы



Хороший план по принципу позвоночника

Гибко 
изменяемый

Жесткий 
в моменте

Видение - неизменно, 
способ достижения - 

меняется



СПАСИБО ЗА ВНИМАНИЕ!


