
       «СТАРТ В БИЗНЕСЕ »

 Тренинг для 
партнеров



Добро 
      пожаловать 
                     в мир



ОСНОВНЫЕ ПРАВИЛА БИЗНЕСА

   Будь уверен в себе

 Пользуйся продуктом
 Получай результат
 Передай другому

           Воодушевление и Восторг
                   заразительны !!!  



ОСНОВНЫЕ ПРАВИЛА БИЗНЕСА

                 Делай бизнес

                      Быстро
                      Много
                      Долго
                      Правильно

           



ОСНОВНЫЕ ПРАВИЛА БИЗНЕСА

• Будь сильным

• Будь 
успешным

• Будь активным 

           ВАША  КОМАНДА,  КОПИРУЕТ  ВАС !!!



Первые шаги

Иди в след за наставником. 
Выстрой отношения.



    СОГЛАСОВАТЬ С 
НОВИЧКОМ:

     1. Для чего тебе этот бизнес?  Чего ты от него ждешь?

     2. Какие у тебя цели на год, два, три?

     3. Определить сколько времени новичок будет тратить 
время на этот бизнес. Расписать по дням и часам.

     4. Определить сколько контактов человек сможет 
провести в день?

     5. Делаем список. Первых 20 человек прорабатываем 
вместе. Помочь преодолеть первые нет и возражения!

     6. Получить согласие новичка и намерение получать                

           тренинги и развиваться!

                        7.  Получить видение новичка, готов ли он 
работать до       

                        результата 18 месяцев



Как правильно 
стартовать?

 1. НА ОДИН МЕСЯЦ

АВТОШИП – 
СТРАХОВКА ВАШЕГО БИЗНЕСА

Шаг.2
Подписка на автошип



Как правильно 
стартовать?

Шаг.3
Установить линии коммуникации:

1.Сайт Компании изучить
2.Сайт Успех вместе (настроить)
3.Связь с менеджером и на ставником.
4.Чат: Ватсап-Скайп – менеджер, 
вышестоящий лидер, командный чат



   Тренинг – Старт новичка 

                            Ознакомиться с сайтом компании 



  Тренинг – Старт новичка 

                            
Ознакомиться с порталом “Успех Вместе”



     ПОСЕТИТЬ ТРЕНИНГ  

                            
Ознакомиться с порталом “Успех Вместе”

Среда в 19.00 МСК или Воск в 17.00 МСК 



   ХОЛОДНЫЙ СПИСОК     
      600-700 ЧЕЛОВЕК
       
ТЕПЛЫЙ СПИСОК 
100-200 ЧЕЛОВЕК 

   Правильный старт в 
бизнесе

   Шаг.4 Работаем со списком



Четыре простых шага к эффективности

Шаг.5



 Школа для партнеров «Путь 
новичка»
 

                            
Шаг.6  Запланировать работу

Первые 30 дней  - обучение и 
практические действия

Цель: 1. Психологический контракт с 
собой  и с наставником.
            2. Четкий план работы
            3. Получение первых побед



След в след за наставником

1. Получить первые деньги дохода                   в  
первые дни в бизнесе.

2. Изучить маркетинг план.
3. Как достигать квалификаций?
4. Сдать зачет самому себе и наставнику. 

Шаг.7 Практические действия



Учимся 
приглашать

Тренируемся на наставнике:

1.Составлять ключевые фразы
      - для друзей
      - для незнакомых 
      - для людей в интернете

2.Опробуем и корректируем
3.Тренируемся перед зеркалом
4.Тренируемся на наставнике
     
        Верю! Иди и действуй!!! 



Мониторим 
новичка

10 
контактов

Самостоятельнос
ть

Созвон, разбор, 
корректировка

10 
контактов

10 
контактов

Созвон, разбор, 
корректировка

Созвон, разбор, 
корректировка



Создание своего бренда

1.Эффективное пользование инструментами 
   бизнеса компании

2. Развитие своих знаний в области интернет 
маркетинга

3. Регулярное обучение в компании и 
самостоятельно.

4.          Создание своего собственного бренда.

Шаг. 8  Развитие своего инструментария



            Методы продвижения:

                            
             
     Исходящий поток 
                 приводит к входящему потоку!!!

-  Живое общение с людьми  по телефону
-  Живое общение людьми при встрече
-  Живое общение с людьми в интернете 

- Цель общения –  Заинтриговать, вызвать       
           интерес и привести  на презентацию.



 Школа для партнеров «Путь 
новичка»

Шаг 9. Работа с возражениями 

                            
             
ВАС НИКТО НЕ ЖДАЛ

ВОЗРАЖЕНИЯ – ЧАСТЬ НАШЕГО БИЗНЕСА 

ПРЕДЛОЖЕНИ
Е ВОЗРАЖЕНИЕ ЗАМЕШАТЕЛЬСТ

ВО



 Школа для партнеров «Путь 
новичка»
 

                            

   Основные ошибки новичков: 

-  Говорить раньше того, когда уже готов 
-  Много  говорить;
-  Говорить  не то, что нужно;
-  Рассылать и  сеять вокруг себя СПАМ
-  Упираться в рекламу  
-  Раздавать товар бесплатно и снижая цену



          Костер нашего бизнеса

     Активность
                       А = АЛ + АП
  АЛ    - активность личная;

  АП – активность партнеров,    

              дающих тебе квалификацию.



          Костер нашего бизнеса

   Как быть всегда Активным 

!!! 1. Подписка на автошип 
(желательно более 
длительный)

   2. Контроль активности 
партнеров

   3. Движение к новой   

                               квалификации



     Командная работа – 
                            общая 
ответственность


