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� Аукцио́н — публичная продажа товаров, ценных бумаг, 
имущества предприятий, произведений искусства и других 
объектов, которая производится по заранее установленным 
правилам аукциона.



� На аукционах производится продажа товаров, обладающих 
индивидуальными свойствами.

� Основные товары, которые предлагаются и покупаются на 
международных аукционах:

� пушно-меховые товары (в сырье и переработанные),
� немытая шерсть,
� чай,
� табак,
� цветы,
� овощи,
� фрукты,
� тропические породы леса,
� лошади,
� рыба,
� подержанные автомобили,
� подержанные и новые мобильные устройства.



� На аукционах продаются также товары, обладающие 
уникальными свойствами: произведения искусства, 
исторические раритеты, коллекционные объекты, 
антиквариат.

� На аукционах могут продаваться также различные 
финансовые активы: акции, облигации



МЕЖДУНАРОДНЫЕ АУКЦИОНЫ КЛАССИФИЦИРУЮТСЯ ПО СЛЕДУЮЩИМ 
ПРИЗНАКАМ.

� По времени проведения аукционы делятся на:
� регулярные аукционы проводятся специальными аукционными 

фирмами в том самом месте, в определенное время;
� нерегулярные аукционы проводятся тогда, когда возникает 

необходимость продажи товара.

� По виду инициативы: принудительные (реализация 
конфискованного по тем или иным правовым основаниям 
имущество) и добровольные аукционы (проводятся по инициативе 
самого продавца ).

� По составу участников: открытые (могут принимать участие все 
желающие) и закрытые (принимают участие только специально 
приглашенные организатором аукциона лица).



� Различают четыре стадии проведения аукционов:
� подготовка,
� осмотр товаров,

� аукционный торг,
� оформление и исполнение аукционной сделки.



� Существуют способы повышения цены — 
гласный и негласный

� При гласном способе аукционист  объявляет 
номер лота, выставляемого на продажу, 
называет начальную цену и спрашивает: «Кто 
больше?» Покупатель называет новую цену, 
которая выше предыдущей. Если после 
троекратного повторения вопроса не следует 
нового предложения, аукционист ударяет 
молотком, подтверждая продажу лота 
покупателю, который последним назвал 
наивысшую цену.



� При негласном способе 
покупатели подают аукционисту 
условный знак (например, путём 
поднятия таблички с его 
номером) о согласии поднять 
цену. 

� Надбавка к цене стандартна и 
оговорена в правилах торгов. 
Аукционист каждый раз 
объявляет новую цену, не 
называя покупателя.



� Темп аукционных торгов очень высок 
и требует от покупателей и 
аукциониста максимального внимания 
и быстрой реакции. В среднем для 
продажи одного лота требуется менее 
50 сек. В некоторых странах на 
аукционах используется способ 
понижения цены. 

� Этот способ получил название 
«голландский аукцион» (Dutch 
auction), так как широко 
применяется в этой стране.



СПАСИБО ЗА ВНИМАНИЕ!


