


Экспорт — это товары и услуги, которые вывозятся 
за границу с целью продажи на мировом рынке.

Импорт — это товары и услуги, которые ввозятся в 
страну с целью их продажи на внутреннем рынке.

Сальдо торгового баланса - разность между 
стоимостью экспорта и импорта за определенный 
период. 



таможенные тарифы на 
импорт; 

экспортный тариф; 

установление квот;
экономические санкции — 

эмбарго. 

Тарифные методы



Адам Смит: необходимость либерализации импорта 
и ослабления таможенных ограничений. Подход 
Смита получил название.

Абсолютное преимущество по какому-либо товару 
определяется наделенностью соответствующими 
ресурсами. 



Д. Рикардо: страна  должна  специализироваться  на  
выпуске  товаров,  производство  которых 
относительно  более  выгодно  в  сопоставлении с  
производством  таких  же  товаров  в  других   
странах.

В рамках этих теорий учитываются возможности 
новой развивающейся техники и технологии. 

Крупносерийн
ое

производство

Снижение 
себестоимости 

единицы  
продукции

Снижение 
цены



1. Быстрый рост, экспортные доли стран в 
объеме ВВП увеличиваются. В 1950г. мировой 
экспорт товаров и услуг составлял 13% 
мирового ВВП, в 2000г. – 17,1%, в 2011 – 42%

2. Возрастает доля готовой продукции, особенно 
высокотехнологичной, наукоемкой.

3. Увеличение мирового рынка услуг. Лидеры – 
развитые страны.

4. Снижение спроса развитых стран на сырье и 
продовольствие, производимые 
развивающимися странами.



Структура экспорта товаров по видам продукции







ПО ДАННЫМ МИНЭКОНОМРАЗВИТИЯ РФ

Показатели экспорта РФ в январе - мае 2015 года 
по сравнению с январем - маем 2014 года



Показатели импорта РФ в январе - мае 2015 года 
по сравнению с январем - маем 2014 года





1. Прямые коммерческие операции, оплата 
в валюте.

2. Встречная торговля: оплата поставок 
осуществляется встречными поставками 
товаров (бартер, компенсационные сделки).

В России бартер составляет от 11 до 14%. 
Самый большой бартерный оборот с 
Китаем и Германией (экспорт рыбы, 
каменного угля, чугуна, железной руды, 
импорт сахара, мясных консервов, легковых 
автомобилей).



3. Компенсационные сделки – поставка 
оборудования на условиях кредита, который 
погашается поставками продукции, выпущенной 
на этом оборудовании и т.п.

Прямые сделки с экспортерами.
Использование посредников: дистрибьютеров, 

комиссионеров, агентов (биржевая торговля).



1. Сделки на реальный товар 

2. Фьючерсные сделки.  Предполагают куплю или 
продажу прав на товар. Результат сделки –
получение разницы между ценой контракта в день 
его заключения и ценой в день исполнения.

3. Международные торги. Заказ получает фирма, 
предложившая лучшие условия его выполнения.

4. Международные аукционы. На них реализуются 
товары, обладающие индивидуальными свойствами. 

5. Электронная коммерция. Например,  на 
международной нефтяной бирже в Лондоне, Нью-
Йоркской и Гонконгской фьючерсных биржах.



§ 10.


