
Организация 
мировой торговли



   В настоящее время, для анализа участия 
страны в мировой торговле используется ряд 
показателей 

К ним относятся:
1. Объемные (абсолютные) 
- экспорт (реэкспорт);
- импорт (реимпорт);
📫 внешнеторговый оборот;

- физический объем внешней торговли.



   
   2. Итоговые
- сальдо: торгового баланса, баланса услуг, 

баланса текущих операций;
- индекс состояния платежного баланса;
- индекс «условий торговли»;
- индекс «концентрации экспорта»;
- коэффициент зависимости страны;



3. Структурные
- товарная структура (экспорт, импорт);
- региональная структура (экспорт, импорт);
📫 индекс диверсификации экспорта;

4. Интенсивности
- квоты (экспортная, импортная, 

внешнеторговая);
- объемы экспорта, импорта, внешнеторгового 

оборота на душу населения;



5. Эффективности
- эффект экспорта;
- эффективность экспорта (фирмы, товара);
- эффект импорта;



   Основными организационными 
формами международной торговли 
являются

■ Экспорт
■ Импорт
■ Встречная торговля



ВСТРЕЧНАЯ ТОРГОВЛЯ

   ВСТРЕЧНАЯ ТОРГОВЛЯ - 
совокупность сделок, при заключении 
которых закупка продукции по разным 
причинам сопровождается ответными 
поставками товаров в целях достижения 
баланса экспортно-импортных 
операций. 



   ВСТРЕЧНАЯ ТОРГОВЛЯ 
подразделяется на 

■ бартерные сделки 
■ встречные закупки 
■ компенсационные соглашения 
■ клиринг 
■ сделки "оффсет" 
    



    

     Встречная торговля 
предусматривает полный или 
частично сбалансированный 
обмен товарами, 
зафиксированный в единых 
документах: соглашениях и 
контрактах. 

     При этом в случае частичного 
обмена товарами в натуральном 
виде разница в цене покрывается 
денежными платежами, т. е. при 
встречной торговле закупка 
продукции сопровождается 
ответными поставками товаров, в 
результате чего достигается 
определенная 
сбалансированность экспортно-
импортных операций.



   КЛИРИНГ 
(от англ. clearing — очищать) 

   — безналичные расчеты между 
странами, компаниями, 
предприятиями за поставленные, 
проданные друг другу товары, ценные 
бумаги и оказанные услуги, 
осуществляемые путем взаимного 
зачета, исходя из условий баланса 
платежей. 

   
    



   Например, одна сторона поставляет 
другой хлопок по цене 500 долл. за 
тонну, а другая сторона поставляет 
первой автомобили по цене 5 тыс. долл. 
за штуку. 

   Тогда при поставке одной стороной 200 т 
хлопка, а другой стороной — 20 машин 
соблюдается баланс взаимных платежей 
и денежные расчеты становятся 
излишними. 



   Банковский клиринг представляет собой 
систему межбанковских безналичных расчетов, 
осуществляемых через расчетные палаты и 
основанных на взаимном зачете равных 
платежей друг другу. 

   Валютный клиринг представляет порядок 
проведения международных расчетов между 
странами, основанный на взаимном зачете 
платежей за товары и услуги, обладающие 
равной стоимостью, исчисленной в так 
называемой клиринговой валюте по 
согласованным ценам.



Встречные закупки
   ВСТРЕЧНЫЕ ЗАКУПКИ — торговые 

операции, в которых покупатель заключает 
соглашение с продавцом о встречной, 
ответной продаже своих товаров через 
определенный, иногда длительный 
промежуток времени. 

   Такие закупки используются чаще всего в 
международной торговле и способствуют 
достижению сбалансированности экспорта и 
импорта. 



 
    Встречные закупки осуществляются на 

основании обязательств, принятых 
экспортером как условия продажи его 
товаров в страну импорта с целью 
возмещения расходов на оплату импорта при 
недостатке инвалютных средств. 

   Расчеты по встречным закупкам могут быть 
произведены за счет собственных средств, на 
основе кредита либо в форме взаимозачета.



БАРТЕР
    
    БАРТЕРНАЯ СДЕЛКА 

- экспортно-импортная 
операция по обмену 
определенного 
количества одного или 
нескольких товаров на 
эквивалентное по 
стоимости (цене) 
количество другого 
товара или товаров. 



   БАРТЕРНАЯ СДЕЛКА позволяет без 
использования валютных, денежных средств 
осуществлять прямой обмен товарами во 
внешней торговле. При этом 
внешнеторговые партнеры, обычно с ведома 
соответствующих государственных органов, 
проводят нередко одновременно экспортные 
и импортные операции, исключающие 
денежные расчеты между сторонами. 



   БАРТЕРНЫЕ СДЕЛКИ могут носить как 
двусторонний, так и многосторонний 
характер. 

   По своему содержанию бартерные сделки 
противоречивы, т.к., с одной стороны, они 
расширяют внешнеторговый обмен, а с 
другой - ограничивают его рамками 
товарообменного соглашения. Объектом 
бартерной сделки являются, как правило, 
определенные виды товаров.



Компенсационные соглашения
(Compensation agreement)

    КОМПЕНСАЦИОННЫЕ СОГЛАШЕНИЯ 
- вид внешнеторговых долгосрочных 
соглашений, по которым покупатель товаров 
оплачивает их стоимость поставками других 
товаров или предоставлением услуг. Стороны 
при заключении компенсационных 
соглашений обмениваются списками 
взаимопоставляемых товаров с указанием их 
количества и цен, которые прилагаются в 
качестве неотъемлемой части к соглашению. 



■ В отличие от обычной бартерной сделки 
компенсационные соглашения могут 
предусматривать неконвертируемое сальдо, 
которое либо расходуется в стране 
кредитора, либо погашается в денежной 
форме; иначе говоря применяется частичное 
денежное покрытие приобретаемых товаров.

■ Обычно компенсационные соглашения 
используются при строительстве крупных 
предприятий.



Сделки оффсет
   Соглашения об "оффсете" (от англ. 

-"возмещение") от других видов сделок 
отличаются тем, что встречные обязательства 
не получают юридического оформления. 
Здесь мы видим пример своего рода 
"джентльменского соглашения", когда 
экспортирующая фирма соглашается 
закупить в стране-импортере товары на 
сумму, составляющую определенную долю 
от суммы экспортной поставки, причем такая 
доля часто превышает 100%. 



    Данная форма встречной торговли практикуется в 
основном в отношениях между промышленно 
развитыми странами. Очень часто одной из ее 
сторон является какая-либо особо крупная 
транснациональная корпорация. Сфера 
применения "оффсета" довольно специфичная: 
здесь сделка связана, как правило, с 
дорогостоящими правительственными 
программами закупок военных и гражданских 
самолетов, военной техники, оборудования для 
атомных электростанций и т.д., которые частично 
финансируются поступлениями от встречных 
закупок.



   Перечисленные товарообменные операции 
позволяют осуществлять торговлю 
преимущественно без валютных расчетов. В 
настоящее время на сделки, так или иначе 
связанные с оплатой закупок продукции 
национальных производств, приходится от 
25 до 30% объема международных торговых 
операций, в т.ч. на встречные закупки - 55%, 
на сделки "оффсет" – 24%, на 
компенсационные соглашения - 9%, на 
клиринг - 8% и на бартерные сделки - 4%.



Мировые цены
    Мировой рынок характеризуется множественностью 

применяемых цен, что объясняется действием различных 
коммерческих и торгово-политических факторов. 
Множественность цен означает наличие ряда цен на один и 
тот же товар или товары одинакового качества в одной и той 
же сфере обращения (импортные, оптовые, розничные), на 
одинаковой транспортной базе. В связи с этим обычно 
выделяют:

1) цены по обычным коммерческим сделкам с платежом:
    в свободно конвертируемой валюте,
    в неконвертируемой или ограниченно конвертируемой 

валюте;
2) цены по клиринговым соглашениям;
3) цены по программам в рамках государственной помощи и др. 



При этой множественности цен под собственно мировыми понимаются цены, 
по которым производятся крупные экспортно-импортные операции, в 
наибольшей степени характеризующие состояние международной торговли 
конкретным товаром. 

В международной торговле применяются два основных вида цен: расчетные и 
публикуемые.

Расчетные цены индивидуально определяются фирмами-экспортерами на 
конкретные виды промышленных товаров в соответствии с различными 
методиками.

Публикуемые цены — это цены, сообщаемые в специальных и фирменных 
источниках информации. Они, как правило, отражают уровень мировых 
цен. 

К ним относятся:
■ справочные цены;
■ биржевые котировки;
■ цены аукционов;
■ цены торгов;                                     
■ цены фактических сделок;
■ цены предложения крупных фирм.



Справочные цены
Одними из наиболее широко применяемых в международной торговле 

мировых показателей являются справочные цены, представляющие 
собой цены товаров во внутренней оптовой и внешней торговле 
промышленно развитых стран. Справочные цены регулярно публикуются 
практически по всем основным видам продукции, реализуемой на мировом 
рынке.

Источниками справочных цен являются экономические отраслевые газеты и 
журналы, специальные бюллетени, фирменные каталоги и прейскуранты. 
Справочные цены носят номинальный характер, играют роль лишь 
отправной точки, с которой начинается процесс согласования цен при 
заключении сделок.

Справочные цены в большинстве случаев представляют собой так называемые 
базисные цены, т.е. цены товара определенного количества и качества в 
том или ином заранее установленном географическом пункте (базисном 
пункте). 

Базисные цены устанавливаются в соответствии с так называемыми базисными 
условиями поставок, определяющими, включаются ли расходы по доставке 
в цену товара или нет.



Исходя из особенностей ценообразования обычно 
выделяют две основные группы цен: на продукцию 
обрабатывающей промышленности и на сырье.

Мировыми ценами на продукцию обрабатывающей 
промышленности обычно являются экспортные 
цены крупных компаний производителей и 
экспортеров этой продукции. Экспортные цены 
базируются на ценах этих компаний на внутреннем 
рынке.



При установлении мировых цен на сырьевые товары 
основную роль играют не внутренние издержки и цены, а 
соотношение спроса и предложения на соответствующих 
рынках. Для некоторых видов сырьевых товаров цены 
устанавливаются основными экспортерами (например, 
экспортные цены США и Канады на пшеницу), а для других 
— на основе биржевых котировок (например, цены 
Лондонской биржи металлов) или цен аукционов 
(например, цены Санкт-Петербургского и других пушных 
аукционов). Особое значение при формировании цен на 
многие виды сырьевых товаров имеют соответствующие 
объединения стран — экспортеров или производите лей 
(например, цены на нефть стран — членов ОПЕК), что 
совсем не характерно для ценообразования на продукцию 
обрабатывающей промышленности.



Формы международной торговли
Распространенным способом торговли для ряда сырьевых товаров 

являются товарные биржи, представляющие собой постоянно 
действующие оптовые рынки однородных (заменимых) товаров.

Впервые биржи возникли в Европе в XV-XVI вв. С тех пор 
изменились и их роль, и их функции. Тем не менее, они 
оказывают зна чительное влияние на мировую торговлю. На 
товарных биржах совершается около 20% операций с 
сырьевыми товарами, а цены во внебиржевой торговле 
устанавливаются на основе биржевых котировок. Кроме того, 
биржа является не только местом заключения сделок, но и 
центром информации обо всем, что касается того или иного 
биржевого товара.

К крупнейшим мировым товарным биржам относятся Лондон ская 
биржа металлов, Чикагская торговая палата, Чикагская товар ная 
биржа. Нью-йоркская товарная биржа. Французская 
международная фьючерсная биржа. Ниже приведен перечень 
основных товарных бирж.











Биржи бывают публичными и частными. Наиболее 
распространены частные биржи, организованные в 
форме акционерных обществ, но не 
выплачивающие своим членам дивиденды. Члены 
таких бирж получают монопольное право на 
осуществление биржевых сделок.

Институт биржи основывается на принципе членства. 
Это означает, что только члены биржи имеют 
право непосредственно и в полной мере 
использовать преимущества, создаваемые биржей в 
тор говле. Прежде всего, члены биржи имеют право 
на заключение сделок на ней, что позволяет им 
проводить операции за свой счет и в качестве 
посредников (брокеров) в интересах нечленов 
биржи. Они также имеют право участвовать в 
биржевых собраниях и в выборах руководства 
биржи.



Членами товарных бирж являются, как правило, 
физические лица, представляющие промышленные 
или торговые компании, производящие или 
торгующие товаром, обращающимся на бирже. 
Торговые компании финансируют покупку 
членства и поддерживают кандидата. На некоторых 
биржах членство граждан других стран ограничено. 
Кроме того, кандидат в члены биржи должен быть 
платежеспособным. Финансовые требования 
различаются в зависимости от цели членства. Если 
кандидат собирается использовать членство для 
себя, то к нему предъявляются достаточно высокие 
требования. В случае же членства в интересах 
компании личное финансовое положение не играет 
существенной роли, но при этом имеют значение 
величина оборотов компании и ее уставный 
капитал.



На многих биржах существуют различные категории 
членства в зависимости от степени ограниченности 
прав. Например, существенным критерием 
классификации может быть право 
непосредственного заключения сделок, которым 
обладают так называемые члены ринга, остальные 
же члены биржи имеют право только на свободный 
вход на биржу и могут во время биржевых сессий 
давать поручения членам ринга на заключение 
сделок за их счет.

Количество членов может быть оговорено в уставе 
биржи либо устанавливается советом директоров. 
Цена членства зависит, прежде всего, от активности 
биржи и от ее значения в обороте данным товаром, 
от преимуществ, получаемых от данного членства, а 
также от наличия свободных мест.



Брокеры нанимаются для посредничества при заключении 
сделок. Они действуют от имени и за счет третьих лиц, 
получая за свои услуги комиссионные. Комиссионные 
обычно составляют доли процента от цены товара, но, тем 
не менее, их доходы бывают значительными, поскольку 
стоимость каждого контракта достаточно высока, а обороты 
на бирже имеют массовый характер. Брокеры должны 
соблюдать определенные условия, оговоренные в уставе 
биржи, а также сдать соответствующий экзамен. 
Посредничество брокеров является необходимым, так как 
клиенты зачастую находятся далеко от биржи. Но, прежде 
всего, это необходимо с формальной стороны, поскольку 
только определенным лицам доверяется непосредственное 
заключение сделок. Функции брокеров обычно выполняют 
члены или участники биржи.



Биржевые товары
■ К товарам, традиционно являющимся предметом биржевого 

оборота, относятся:
■ продукты растительного происхождения (зерно, масличные 

культуры, сахар, кофе, какао, чай, пряности, хлопок, 
апельсино вый сок, каучук и т. п.);

■ продукты животного происхождения (живой скот, мясо 
свежее и мороженое, бекон, бройлеры, яйца, топленое сало, 
щетина, кожи, шерсть, шелк-сырец, рыбная мука);

■ энергетические и смазочные материалы, а также иные хими 
каты (нефть, бензин, смазочные масла, пропан, кокс, ацетон, 
спирт, каустическая сода и др.);

■ металлы, а также изделия и полуфабрикаты из них. 



Биржевые товары отличаются от других сырьевых товаров 
наличием у них некоторых общих признаков, характеризующих 
их как предметы биржевой торговли:

1) биржевой товар должен быть однородным (заменимым), т.е. 
каждую партию данного товара можно без ущерба для 
потребителя заменить любой другой партией товара 
аналогичного качества и количества;

2) биржевой товар должен быть пригодным для стандартизации, т.
е. для создания классификационного стандарта, на основе 
которого заключаются сделки без наличия товара;

3) биржевой товар не должен быстро портиться;
4) спрос и предложения на биржевой товар должны носить 

массовый характер;
5) предложение биржевого товара должно, как правило, превышать 

его спрос в течение достаточно продолжительного времени;
6) величина спроса и величина предложения на биржевой товар 

должны быть легко прогнозируемы.



   

   

   Такие признаки, как заменяемость и 
пригодность к стандартизации 
являются определяющими для 
биржевых товаров.

    



   Стандарт представляет собой образец, 
принимаемый за исходный для 
сопоставления с ним других подобных 
товаров. Конкретные характеристики 
данного образца должны быть четко 
определены и описаны. 
Стандартизированный товар можно 
продавать и покупать, пользуясь только 
названиями и (или) номерами сортов. 
Помимо качественных характеристик 
стандартными в биржевой торговле являются 
количество товара, время и место поставки.



■ На каждой бирже в торговле определенным 
товаром используются стандартные 
контракты, в которых указаны качественный 
стандарт, имеющий значительную долю в 
обороте данным товаром, а также характер 
сделки.

■ Поставщик товара высшего стандарта по 
сравнению с указанным, в стандартном 
контракте получает доплату (премию), а 
поставщик товара низшего стандарта — 
меньшую цену.



На товары устанавливаются цены (котировки) трех 
типов:

■ цена продавца, т.е. цена, по которой владелец 
товара хочет его продать;                                                  

■ цена покупателя, т.е. цена, по которой покупатель 
хочет приоб рести товар;

■ цена, по которой фактически была заключена 
сделка.

На некоторых биржах выделяются во всех трех 
указанных типах также цены начала, середины и 
конца биржевой сессии, что позволяет участникам 
биржевой торговли ориентироваться в 
краткосрочных тенденциях изменения цен.



    Котировки устанавливаются на сорт, который 
был принят в стандартном контракте, а также на 
определенное количество товара, являющееся 
единицей сделки на данной бирже. Эти 
определенные единицы могут различаться в 
зависимости от сорта товара, а также для одного 
и того же сорта товара на разных биржах. 
Руководство биржи определяет минимальный 
размер партии товара для реализации на бирже 
(лот), который является кратным единице 
товара. 



    Например, на американских биржах при торговле 
пшеницей за единицу измерения принимается I 
бушель, а минимальный размер партии для 
реализации составляет 5000 бушелей. При торговле 
ме дью на Лондонской бирже металлов (LME) за 
единицу измерения принимается I т, цены 
устанавливаются в фунтах стерлингов за I т, а 
минимальный размер партий составляет 25 т. На 
Нью-Йоркской товарной бирже (NYMEX) при 
торговле медью единицей измерения является I 
фунт (453,59 г), цены устанавливаются в центах за I 
фунт, а минимальный размер партии — 25000 
фунтов.


