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• Объект исследования шиномонтажная мастерская ООО “ АЛГО”

• Предмет исследования деятельность предприятия направленая на 
увеличение объема продаж

• Целью бакалаврской работы является изучение аспектов 
инвестиционного проектирования, разработка трех вариантов проекта 
по увеличению объема продаж и осуществление расчетов в этой 
области, на примере ООО «АЛГО», а также получение навыков по 
планированию инвестиционного проекта и осуществлению в нем 
финансовых расчетов.

• В бакалаврской работе:
● Проведен финансовый анализ ООО “АЛГО”
● Дана организационно-экономическая характеристика
● Разработаны варианты по увеличению объема продаж и определена их 

экономическая эффективность



Организационная структура

•Учредитель
•Ген.Директор
•Администратор

•Работники(Шиномонтажники)



Финансовые показатели
Анализ платежеспособности, тыс. руб.



Финансовые показатели
Расчет показателей ликвидности, тыс. руб.



Финансовые показатели
Расчет показателей ликвидности, тыс. руб.(продолжение)



Финансовые показатели
Расчет показателей ликвидности, тыс. руб.(продолжение)



Конкуренты компании

• Сегодня на рынке Северо-западного 
федерального округа  в сфере шиномонтажа 
3 основные компании: 

• АЛГО, Зеленая шина и 2 атмосферы.
•  На них приходится максимальный объем 

работы  услуги, которых предлагаются 
потребителю по приемлемым ценам и 
качеству.



SWOT анализ



Модель конкурентных сил Портера



Суть инвестиционного проекта 

Планируется рассчитать три 
варианта приобретения:  

1. аренда площади
2.  на собственные средства(в 

кредит) 
3. аренда помещения



Инвестиционные затраты



Цены на оказываемые услуги
• Переобувка легкового автомобиля
• (от 1300 до 3000 т.р.)
• Переобувка джипов
• (от 2200 до 3600 т.р.)
• Установка жгута 200 р
• Установка заплатки 400р
• Правка диска от 200 р до 1500 т.р.
• Вулканизация  800 р
• Балансиовка от 150 до 250 р
• Снятие / установка от 150 до 250 р
• Демонтаж- монтаж от 150 до 250 р.
• Сварка Аргоном 150 р 1 см



Расчет капитальных затрат



Расчет капитальных затрат



График выплаты кредита (по 
второму варианту)



Итоговая таблица



Итоговая таблица(продолжение)



Спасибо 
за внимание!


