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Роль НКО в экономике

• «Третий» Сектор
• «Стратегически важное звено в поиске 

среднего пути, между бизнесом и 
государством»

• восьмая экономика в мире по ВВП (впереди 
России и Канады)

• 5.7% ВВП включая волонтеров (4.6% без 
волонтеров) 

• 8.5% ВВП вместе с религиозными 
организациями
(Исследование Института Джона Хопкинса 

по 22 странам)



Роль НКО в экономике

Экономический эффект: 

• 4,4% занятости всего работоспособного 
населения 

(Исследование Института Джона Хопкинса по 36 
странам http://www.jhu.edu/~cnp/compdata.html)



Крупнейший работодатель:

40,962 млн. рабочих мест
– 25,135.7 млн. наемных работников 
(самая большая международная  

корпорация- 3.5 млн.)
– 15,826.3 млн. полных рабочих мест, 

занятых волонтерами
(Исследование Института Джона Хопкинса 

по 36 странам 
http://www.jhu.edu/~cnp/compdata.html)



Экономический эффект от НКО

• 55, 4% всех НКО в 36 странах заняты в 
сфере культуры, образования и 
здравоохранения 

(Исследование Института Джона Хопкинса по 36 
странам http://www.jhu.edu/~cnp/compdata.html)



Экономический эффект от НКО

Самый развитый НКО сектор ==
Самый большой экономический эффект:
• Германия: 574, 359 НКО -ВВП- 2,2 млрд (82, 329, 000 

населения) 
• Франция: 700,000 НКО-  ВВП- 1,5 млрд (64,473,140 

населения) 
• Великобритания: 181, 134 НКО (только 

благотворительных,  всего прибл. 500, 000) ВВП- 1,1 
млрд (61, 113, 000 населения)  

• США- 1 млн НКО (только благотворительных, всего 
прибл. 10 млн.) ВВП- 7,2 млрд (305,529,237  населен) 



НКО в России

• Россия: 217,000 НКО (140,702,096 
населения) - 0,5 % ВВП  ( 2007 г.)

( уменьш. с 1.2% в 2002 г.)



РФ: Доля занятых в некоммерческом секторе в численности 
экономически активного населения



РФ: структура доходов НКО

• Взносы и пожертвования - 82%
• Поступления из бюджета и бюджетных 

фондов- 1,7%
•  Выручка от продажи товаров, работ, 

услуг- 4,1%
•  Иные доходы- 12,2%



НКО в России

• 2010: Введение статуса Социально 
Ориентированных Организаций (СОО) 

• 2010: Государственная программа 
поддержки СОО



Источники доходов третьего 
сектора

• 53,4 % доходы от экономической 
деятельности

• 34,1% государственные гранты и 
контракты 

• 12,5 % филантропия 
(Исследование Института Джона Хопкинса по 

36 странам 
http://www.jhu.edu/~cnp/compdata.html)



 Для того, чтобы стать серьезной 
экономической силой, третьему 
сектору необходимы условия:

– Простая процедура регистрации
– Государственная поддержка
– Право заниматься экономической 

деятельностью
– Налоговые льготы для НКО и доноров



Заключение

• Третий сектор- серьезная экономическая 
сила, которая может помочь государству 
разрешить социальные проблемы

• Глобальная тенденция  усиления роли НКО в 
в экономике сфере оказания социальных 
услуг

• «Четвертого» пути нет! 
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