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 Зачем нужен банк? 
•ИДЕЯ

•БИЗНЕС_ПЛАН

•РЕАЛИЗАЦИЯ

•ПРОБЛЕМЫ

- Где взять денег на старт
- Как лучше оплатить закупку товара
- Как платить зарплату сотрудникам
- Как разместить неосвоенные деньги
- Как финансировать оборотные средства
- Как осуществлять расчеты с иностранными партнерами

Все дороги предпринимателя ведут в банк



Как выбрать банк?

•Какой банк выбрать?
•Чем руководствоваться при выборе?
•Одни действуют наугад, полагаясь на «авось»
•Доверяют проверенным слухам
•Верят рекламе и завлекающим PR-акциям



Критерии выбора

•Надежность
•Тарифы, ставки
•Современные банковские инструменты
•Спецпрограммы для МСБ
•Возможность партнерских отношений
•Профессионализм, клиентоориентированность
•Место расположения. Удобный график работы



Критерии выбора.

Надежность

�Самым важным критерием при выборе банка является его 
надежность

�Качественная оценка надежности – процесс достаточно 
сложный.

�Существует ряд факторов, на основании которых можно 
сделать выводы и без особой профессиональной подготовки

�Составляем список, смотрим рейтинг на сайте www.bankir.ru



•Рейтинг
•По активам

•По собственному капиталу

•По депозитам физических лиц

•По остаткам на расчетных счетах

•По вложениям в ценные бумаги



Рейтинг по активам



Рейтинг по активам

• Характеризует размер бизнеса. 
• Основной принцип – чем выше активы, 

тем надежней банк. 
• Бывают исключения!



Рейтинг по собственному капиталу



Рейтинг по собственному капиталу

�Чем выше значение собственного капитала, тем 
больший объем собственных средств банк вложил в  
бизнес.
 
�Есть опасность большого объема активов при 
маленьком размере собственного капитала.

�ЦБ указывает, сколько рублей банк может привлечь 
на 1 рубль собственного капитала.



Рейтинг по депозитам физических лиц



�Важно какую долю вклады населения занимают в 
обязательствах банка. 
 
�Во время кризиса вкладчики начинают массово 
забирать свои средства.

Рейтинг по депозитам физических лиц



Рейтинг по остаткам на расчетных счетах



Рейтинг по остаткам на расчетных счетах

�При негативной информации о банке денежные 
средства могут быть очень быстро выведены 
клиентами в другие банки. 

�Важное значение имеет доля этих остатков в 
обязательствах банка.



Рейтинг по вложениям в ценные бумаги



Рейтинг по вложениям в ценные бумаги

События 2009 – 2010 года. Кризис. Обвал фондового 
рынка. Банкротство ряда крупных банков, 
разместивших значительную часть своих активов в 
ценные бумаги



ВЫВОДЫ
Плохо когда банк очень много денег привлекает через 
один источник и когда размещает много денег в один 
финансовый инструмент. Старайтесь избегать банков, 
имеющих ярко выраженные перекосы в этих 
показателях.Кто является владельцем банка? Только сильный 
владелец сможет в трудную минуту поддержать 
финансово свой банк.



Критерии выбора.

Тарифы, ставки

�Комиссия за открытие расчетного счета. От 0 до 5000 руб.
�Комиссия за заверку различных документов (Устава,  карточки с образцами 

подписей, ксерокопии документов изготовленных сотрудником банка и др.). 
�Комиссия за ведение расчетного счета. От 0 до 2000 руб.
�Комиссия за проведение одного платежного поручения.  От 0 до 70 руб. 
�Комиссия за снятие наличных денежных средств. Размер комиссии зависит от 

цели, на которую снимаются денежные средства и составляет от 0,5 до 10%.
�Комиссия за внесение наличных денежных средств на расчетный счет. От 0,5 

до 10%..
�Расходы за подключение и ведение системы удаленного доступа и управления 

расчетным счетом (система интернет-банк). Здесь разброс очень велик
�Стоимость обслуживания в случае отсутствия операций по расчетному счету.



Критерии выбора.
Современны

е 
банковские 
инструмент

ы

• выбирать банк с 
максимальным 
количеством услуг, 
программ, 
технологий.

Специализи
рованные 

программы 
для малого 

бизнеса

• Лучше выбирать 
банк, который 
предлагает готовые 
продукты, услуги, 
схемы для малого 
бизнеса.

• в таких банках 
имеется «фабрика-
кухня», которая 
предлагает 
предпринимателю 
конечный 
«продукт–пирожок» 
с понятными 
условиями, 
тарифами и 
требованиями к 
получателю.

Возможност
ь 

выстраиван
ия 

партнерских 
отношений

• Партнерство – 
лучшая форма 
сотрудничества. В 
этом случае 
рождается взаимное 
уважение и доверие

• ИЩИТЕ БАНК-
ПАРТНЕР!

• Запомните, 
ПРЕДПРИНИМАТЕЛ
Ь И БАНК – 
ПАРТНЕРЫ. Только 
при такой схеме 
начинающий 
предприниматель 
может всецело 
развить свой бизнес

Высокопро
фессиональ

ный 
клиентоорие
нтированны
й персонал. 

Качество 
обслуживан

ия.

• Большой опыт и 
высокий 
профессионализм 
сотрудников БАНКА-
ПАРТНЕРА, хочу 
акцентировать 
внимание именно на 
таком банке, 
позволит вам найти 
ответы на многие 
вопросы, 
касающиеся 
финансов. 

• Вы сможете 
сэкономить деньги.Место 

расположения. 
Удобный режим 

работы

• Старайтесь выбрать 
банк, расположенный 
неподалеку от 
вашего офиса.

• Во сколько 
начинается и 
заканчивается 
обслуживание 
юридических лиц;

• Во сколь начинается 
и заканчивается 
прием наличной 
выручки для 
внесения на 
расчетный счет;

•  Во сколько 
заканчивается 
операционный день 



 Виды расчетов
Каждая организация вправе открыть в любом 
банке расчетные и другие счета.

Для открытия расчетного счета вам потребуется стандартный для всех банков 
набор документов. Для ИП:

- свидетельство о регистрации в качестве индивидуального предпринимателя;
- свидетельство о постановке на учет в качестве налогоплательщика в 
налоговом органе (присваивается ИНН);
- справку из комитета по статистике (присваиваются различные коды 
статистики);
- выписку из единого государственного реестра индивидуальных 
предпринимателей (выдается налоговым органом при регистрации);
- карточку с образцами подписей (можно заверить у нотариуса или в банке);
- паспорт.



 Виды расчетов
Все операции по банковским счетам 
осуществляются только на основании расчетных 
документов. 

Расчетный документ – это оформленное на бумажном носителе или в электронном 
виде распоряжение: 
 плательщика – о списании денежных средств со своего  счета и перечисления на 
счет получателя; 
получателя – о списании денежных средств со счета плательщика и перечисления на 
счет, указанный  получателем. 

Рассмотрим преимущества и недостатки различных форм расчетов.



 Виды расчетов
Расчеты платежными поручениями

Платежным поручением является распоряжение владельца счета (плательщика) 
обслуживающему его банку, оформленное расчетным документом, перевести 
определенную денежную сумму на счет получателя средств, открытый в этом или 
другом банке. Платежные поручения принимаются банком независимо от наличия 
денежных средств на счете плательщика, но исполняются только при наличии 
достаточных средств на нем.     
Преимущества такого расчета:
- простота заполнения расчетного документа; 
- простота операций с документами в обоих банках; 
- относительная дешевизна и скорость расчетов;
- единственная безналичная форма, которая допускает авансовые платежи.
   Недостатки: 
- отсутствие гарантии исполнения договора обеими сторонами;
- возможность отзыва платежа без уведомления другой стороны.



 Виды расчетов
Расчеты аккредитивами

Аккредитив – это обязательство банка плательщика произвести по поручению клиента и за его 
счет платежи определенному физическому или юридическому лицу в пределах суммы указанной 
в поручении
Существует достаточно большое количество типов аккредитивов.
отзывной аккредитив может быть аннулирован по указанию плательщика);
безотзывной - не может быть отменен без согласия получателя;
возобновляемый (револьверный) при окончании денег на счете, они дополняются постоянно;
не возобновляемый при использовании денежных средств, он не возобновляется.
 Преимущества: 
- гарантия платежа поставщику; 
- контроль за выполнением условий поставки и условиями аккредитива банками; 
- как правило, не отвлекаются средства из хозяйственного оборота;
Вы можете оплатить товары и услуги как бы в рассрочку, не имея указанной суммы в момент 
исполнения договора.
Недостатком является сложный документооборот и высокие комиссии банков (самая дорогая 
форма расчетов).



 Виды расчетов
Расчеты инкассовыми поручениями

Инкассовое поручение является расчетным документом, на основании которого 
производится списание денежных средств со счетов плательщика в бесспорном 
порядке. 
Инкассовые поручения применяются: 
если бесспорный порядок взыскания установлен соответствующими законами; 
для взыскания по исполнительным документам; 
в случаях, предусмотренных сторонами по основному договору. 
Инкассовое поручение составляется по установленной форме. В поручении должна 
быть сделана ссылка на соответствующий закон, исполнительный документ или его 
дубликат. 
При отсутствии и   недостаточности денежных средств на счете плательщика 
инкассовое поручение исполняется по мере поступления денежных средств в 
очередности, установленной законодательством. 



 Виды расчетов
Расчеты по инкассо 
с использованием платежных требований

Платежное требование представляет собой расчетный документ, содержащий 
требование кредитора к должнику (плательщику) об уплате определенной денежной 
суммы через  банк.
Достоинства: покупателю обеспечивается возможность оперативно контролировать 
выполнение условий договора в части поставок и расчетов; покупателю нет 
необходимости отвлекать денежные средства из оборота для заблаговременного 
обеспечения платежа; 
Недостатки: при этой форме оплаты наблюдается ущемление интересов 
поставщика, отсутствует гарантия платежа; длительный процесс расчетов (до 10-15 
дней).



 Виды расчетов

Расчеты чеками

В нашей стране существует возможность расчетов чеками между контрагентами, но 
не используется. На практике предприниматели используют только денежные чеки, 
которые предназначены для получения наличных денежных средств со своего 
расчетного счета.
Второй популярной формой расчетов является использование денежных чеков. 
Предприниматель приобретает в своем банке чековую книжку для снятия наличных 
денежных средств с расчетного счета.



 Пластиковые карты

Достаточно полезным инструментом для предпринимателя может стать пластиковая 
карта. Её использование может внести свой вклад в сокращение расходов на бизнес.
Имея систему удаленного доступа и управления расчетным счетом и пластиковой 
картой,  вы сможете бесплатно перевести денежные средства со счета на карту и 
далее снять их через банкомат или оплатить расходы. Как правило, снятие 
собственных денежных средств с карты происходит без комиссии. Снятие по чеку 
для индивидуального предпринимателя обойдется  около 1% от суммы снятия. 
Экономия в рамках календарного года будет ощутимой.
Кроме пластиковых карт для физических лиц существуют корпоративные 
пластиковые карты, которые выпускаются только для юридических лиц и 
предназначены для оплаты ограниченного списка расходов (представительские цели, 
командировочные расходы, расходы на хознужды и др.)



СПАСИБО ЗА ВНИМАНИЕ!


