


Внешнеэкономическая 
деятельность
предприятия

Выход предприятия на 
внешний рынок 

Стратегии захвата внешнего рынка
Виды внешней торговли

Организация международных 
расчетов
Государственное регулирование ВЭД

Внешнеторговые операции



● Изучить мировой рынок в целом
● Выбрать партнера
● Проанализировать деятельность 

зарубежных фирм 
● Провести маркетинговые 

исследования
● Решить вопросы делового

                               общения

Выход предприятия на 
внешний рынок



  ВИДЫ ВНЕШНЕЙ ТОРГОВЛИ

НАПОЛНЕНИЕ
ДЕФИЦИТНОГО

РЫНКА

СВОБОДНАЯ
ТОРГОВЛЯ

(ФРИТРЕДЕРСТВО)

ИЗОЛЯЦИЯ

ПРОТЕКЦИОНИЗМ



ИЗОЛЯЦИЯ
ЭТО СТРАТЕГИЯ 
ИСКЛЮЧЕНИЯ 

ГОСУДАРСТВА ИЗ 
МИРОХОЗЯЙСТВЕННЫХ 

СВЯЗЕЙ



ПРОТЕКЦИОНИЗМ
ЭТО СТРАТЕГИЯ 

ЗАЩИТЫ 
ВНУТРЕННЕГО РЫНКА 

ОТ ИНОСТРАННОЙ 
КОНКУРЕНЦИИ



ФРИТРЕДЕРСТВО
ЭТО СТРАТЕГИЯ 

УМЕНЬШЕНИЯ ДО 
МИНИМУМА 

ОГРАНИЧЕНИЙ ВО 
ВНЕШНЕЙ ТОРГОВЛЕ



        НАПОЛНЕНИЕ 
ДЕФИЦИТНОГО РЫНКА
ЭТО «ПРОТЕКЦИОНИЗМ 

НАОБОРОТ» - СТРАТЕГИЯ 
ЭФФЕКТИВНА В СЛУЧАЕ 

БОЛЬШОГО 
ДЕФИЦИТНОГО 

НАЦИОНАЛЬНОГО РЫНКА 



Стратегии захвата 
внешнего рынка

«МУРАВЕЙ»
«СТРЕКОЗА»



«МУРАВЕЙ»

Оптимальное число
сегментов

Число
сегмен-

тов
рынка

время



«СТРЕКОЗА»

Оптимальное
число

сегментов

Число
сегмен-

тов
рынка

время



Экспорт

Внешнеторговые 
операции

Импорт
Реэкспорт
Реимпорт



Экспорт
Продажа товара 
иностранному 
покупателю с 

вывозом его из 
страны продавца 

за границу



Импорт
Покупка товара у 

иностранного 
продавца и ввоз его 
в страну покупателя



Реэкспорт
Покупка товара у 

иностранного продавца, 
ввоз его в страну 

покупателя, а затем 
перепродажа данного 

товара за границу 
иностранному покупателю



Реимпорт
Ввоз ранее вывезенного 

товара, не 
подвергшегося 
переработке на 

иностранной территории



              Организация 
международных расчетов

Открытый счет
Банковский перевод
Документарное инкассо
Документарный
аккредитив



Международные расчеты 
по внешнеторговым 

операциям носят 
документарный характер 

и осуществляются на 
основе внешнеторговых 

документов



Внешнеторговые 
документы - это 

документы, 
подтверждающие 

исполнение сделки с 
иностранным 
контрагентом



Виды внешнеторговых
документов

Коммерческие

Страховые

Транспортные

Таможенные



Коммерческие
документы

Дают стоимостную, 
качественную и 
количественную 

характеристики товара 
(коммерческий счет, 

техническая документация, 
сертификат и .д.)



Страховые
документы

Документы, 
свидетельствующие о 

наличии договора 
страхования (страховые 
полисы и сертификаты)



Транспортные 
документы

Выписываются перевозчиком 
груза в удостоверение того, 

что товар принят к перевозке 
(коносаменты, накладные, 
приемо-сдаточные акты, 

почтовые квитанции и т.д.)



Таможенные 
документы

Необходимы для перехода 
товара через границу 

(таможенная декларация, 
экспортные и импортные 

лицензии, свидетельство о 
контроле качества и т.д.)



Открытый счет 
Предполагает предоставление 

экспортером импортеру 
товаро - сопроводительных 

документов минуя банк и 
оплату импортером 

необходимой суммы в 
установленные договором 

сроки



          
Банковский перевод

Представляет собой 
поручение одного банка 

другому выплатить 
получателю перевода 
определенную сумму



Банковский перевод

БАНК 
ЭКСПОРТЕРА

ЭКСПОРТЕР

БАНК 
ИМПОРТЕРА

ИМПОРТЕР
1

2

3

4

5



«1» - Подписание 
контракта, в котором 

закреплена 
соответствующая форма 

расчетов - банковский 
перевод, указаны банки-

корреспонденты



«2» - Экспортер в 
установленные контрактом 

сроки осуществляет 
отгрузку товара и 

направляет покупателю 
документы, 

предусмотренные 
контрактом 



«3» - Импортер, получив 
документы, вступает во 

владение товаром и 
представляет в свой банк 

поручение на перевод



«4» - На основании 
поручения банк импортера 

осуществляет перевод 
валюты банку экспортера, 
направляя ему платежное 

поручение по почте, 
телеграфу и т.д.



«5» - Банк экспортера, 
получив платежное 

поручение, зачисляет 
выручку экспортеру



Документарное инкассо
Поручение экспортера 

своему банку получить от 
импортера непосредственно 

или через другой банк платеж 
против предоставления 

соответствующих 
документов



Документарное инкассо

БАНК 
ЭКСПОРТЕРА

ЭКСПОРТЕР

БАНК 
ИМПОРТЕРА

ИМПОРТЕР
1

2

3

4 57

6



«1» - Происходит 
заключение контракта и 

экспортер в 
установленные сроки 
осуществляет отгрузку 

товара



«2» - Экспортер 
подготавливает и 

предоставляет комплект 
документов своему банку, 

поручает ему получить 
средства в счет оплаты 
отгруженных товаров



«3» 

Банк экспортера 
пересылает 

документы в банк 
импортера



«4»
Получив документы, 

банк импортера 
предоставляет их 

импортеру 
(плательщику)



«5»
Импортер 

осуществляет оплату 
документов



«6» - Банк импортера 
переводит выручку 
банку экспортеру по 

почте или по телеграфу 
в зависимости от 

инструкций



«7»
Получив перевод, банк 
экспортера зачисляет 

выручку на счет 
экспортера



Документарный 
аккредитив

Денежное обязательство банка 
произвести по указанию и за 
счет покупателя-импортера 
платеж экспортеру на сумму 

стоимости поставленных 
товаров против предъявления 

экспортером документов



Документарный аккредитив

БАНК 
ЭКСПОРТЕРА

ЭКСПОРТЕР

БАНК 
ИМПОРТЕРА

ИМПОРТЕР
1

2

3

4

5

98

7

6



«1» - Стороны 
заключают 

внешнеторговый 
контракт и экспортер 

информирует импортера 
о готовности товара к 

отгрузке



«2»
Импортер поручает 

своему банку 
открыть 

аккредитив



«3»
Банк импортера 
уведомляет банк 

экспортера об 
открытии у себя 

аккредитива в пользу 
экспортера



«4»
Банк экспортера 

уведомляет своего 
клиента об открытии 

аккредитива и его 
условиях



«5»
Экспортер 

отгружает в адрес 
импортера товар



«6»
Экспортер 
отправляет 

товаросопроводи-
тельные документы 

в свой банк



«7» - Банк экспортера 
отправляет товаро-
сопроводительные 
документы банку, 

открывшему аккредитив 
и банк импортера 

перечисляет суммы в 
банк экспортера



«8»
Происходит 

перечисление 
средств со счета 

импортера на счет 
банка импортера



«9»
Банк импортера 

передает товаро-
сопроводитльные 

документы импортеру и 
импортер вступает во 

владение товаром



Государственное 
регулирование ВЭД

Регулирование ВЭД со 
стороны государства 

осуществляется с 
помощью 

инструментов



 Инструменты регулирования 
внешней торговли

Таможенные пошлины

Антидемпинговые 
правила
Экспортные премии

Квоты

Дополнительная 
стандартизация



Таможенные 
пошлины

Денежные сборы, 
взимаемые таможенными 
органами с перевозимых 

через границу данной 
страны товаров



Квоты
Количественные 

ограничения объема 
ввоза и вывоза 

товаров в натуральном 
или стоимостном 

выражении



Антидемпинговые 
правила

Ограничение доступа 
иностранных 

товаров



Экспортные 
премии

Полное или частичное 
освобождение фирмы-

экспортера от каких-
либо налогов и пошлин



Дополнительная 
стандартизация

Экспортируемый товар 
должен соответствовать 

не только национальным, 
но и международным 

стандартам (сокращение 
конкуренции)


