
Бизнес в Интернет

Более 90% оборота сосредоточено
в секторе корпоративной торговли



«Многие - ко - многим»

Поставщики

Покупатели

Традиционные связи

Доля расходов на
взаимодействие 
достигает 50% в общих
издержках предприятия



Поставщики

Покупатели

Интернет - связывает
в единое целое службы
сбыта поставщиков и
службы снабжения покупателей

Интернет



Решение проблем
Каталоги продукции и прайс-листы

Поставщик

Покупатели

Интернет



Решение проблем
Поддержание контактов

Поставщик

Покупатели

Интернет



Выбор оптимального поставщика

Поставщики

Покупатель

Решение проблем

Интернет



Согласование заказа

Поставщики

Покупатель

Решение проблем

Интернет



Исключить бумажный документооборот

Интернет - полностью
автоматизирует
взаимодействие
покупателей и
поставщиков.

Технология позволяет

Интернет



Снизить ошибки обработки заказов

Технология позволяет

До 80% потерь при
отгрузке товаров связано
с ошибками,
совершенными на этапе
ручной обработки заказов

Интернет



«Связать» учетные системы поставщика и покупателя

Технология позволяет

Поставщик

Покупатель
Интернет



Наладить учет и контроль

Технология позволяет

- полная информация
о состоянии заказов
- учет остатков товаров
- контроль поставок

Интернет



Контролировать сбыт - планировать производство

Технология позволяет

ИнтернетОптимизация
складских запасов

Поставщик

Покупатели



Планировать поставки

Технология позволяет

Поставщики

Покупатель

Оформление и
согласование
регулярных поставок

Интернет



Использовать накопленную информацию

Технология позволяет

Интернет



Работа в режиме 
«24 часа 7 дней в неделю»

Преимущества 

Поставщик
Калининград

Покупатель
ВладивостокИнтернет



Простота и удобство

Преимущества 

Для начала работы
достаточно 
пятиминутного 
ознакомления !



Дистрибуторские системы

Промышленные предприятия

Горизонтальные рынки

Область применения 



Возрастающий круг покупателей

Открытые рынки 



Специальные условия для постоянных партнеров

Закрытые системы



Дистрибуторские сети

Область применения 

- ценообразование
- оперативность заказа
- планирование поставок
- контроль оплаты



Промышленные предприятия

Область применения 

Контроль службы снабжения

Размещение встречного заказа

Снижение стоимости входящих потоков на 10%-20%



Товары для офиса и расходные материалы

Область применения 

• снижение издержек
• выбор оптимальных 
контрагентов

• периодические поставки
• формирование сметы 
предприятия

Интернет



Конкурентные и динамично развивающиеся

Рынки 

• Продовольствие и оборудование
• Тара и упаковка
• Химия и фармацевтика
• Металлы и металлообработка
• Товары для офиса и расходные материалы



Спасибо за внимание !


