
10 Главных составляющих 
эффективного сайта 

«воронки»
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1. Мощный заголовок
Рекомендуется использовать:
* цифры
Пример: «Как обычный таксист заработал 

2090975,50 рублей за 30 дней в интернете?»
* слова-магниты (Новый…, Секрет…, Быстрый…, 

Легкий…)
Пример: «7 Секретных фишек общения для 

рекрутинга в МЛМ»
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1. Мощный заголовок
* Используйте ключевое слово в заголовке
Пример: «Проверенная система продвижения партнёрских 

программ в интернете» 
* Если не знаете, что писать, то начните с «Как?» «Кто 

ещё?»
Пример: «Кто ещё не настроил систему, которая приносит 

100 кандидатов в день?»
* Давайте решение ТОЛЬКО ОДНОЙ проблемы
Пример: «Как рекрутировать в МЛМ 15 партнёров за 30 

дней в интернет»
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2. Призыв к действию
Используйте слова типа:
 «Кликните…», «Получите прямо сейчас», 

«Забирайте…» и т.д.
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3. Форма подписки
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4. Призыв к действию на кнопке 
релевантный предложению 
Пример (если Вы за подписку отдаете видеокурс человеку) 

– Получить Бесплатные видео прямо сейчас
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5. Защита контактных данных 
подписчика
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6. Кнопка в форме «бросается» в глаза

Академия по Партнёрскому Маркетингу



7. Форма подписки и кнопка видна без 
прокрутки
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8. Дизайн сайта увеличивает 
эффективность
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9.  Имя домена релевантное теме 
сайта

Тема МЛМ – mlmvrunete.ru
Продвижение партнёрских программ – 

marketingpartner.ru
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10. Интуитивно понятное расположение 
элементов на сайте

Академия по Партнёрскому Маркетингу


