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Спикеры: 
Мирослава Санеева- Руководитель отдела онлайн 
продвижения
Алёна Помазкина – Руководитель проекта «Продвижение 
сайта»
Ирина Яременко - Директор Пульс Цен Новосибирск

Бизнес-практикум с экспертами Пульса 
Цен

«Как выжать максимум 
продаж на интернет-рынке?»



Что такое Пульс Цен

• Маркетплейс для строительных и 
промышленных компаний на рынке 
B2B

• 200 региональных площадок
• 7 млн. посетителей ежемесячно
• 26 лет на рынке
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• Новые инструменты и технологии —как они помогут вашему 
бизнесу

• Как расширить воронку продаж: правильная работа с 
аудиторией, сбор базы, сегментация.

• Как конвертировать накопленную базу в продажи на рынке b2b.

• С чем приходится сталкиваться в интернете: разбираем ошибки 

•   Лайфхаки - как сделать рекламные кампании более 
конверсионными

•   Каким должен быть продающий сайт в 2018 году
•  Как эффективно работать с входящими обращениями и не 

потерять   ни одного клиента
•   Как получить трафик и конвертировать посетителей в 

покупателей
• Задачи и инструменты для достижения цели бизнеса
• Особенности настройки контекстной рекламы на рынке b2b 

• Вопросы - ответы

О чем будем говорить:



Инструменты для 
«захвата» клиентов



Компания: «Теплое лето»
Сайт: https://teploe-leto.pulscen.ru
Пакет: Серебро
Задача: Увеличение продаж теплиц в сезон
Решение: Премиум блок в рубрику «Теплицы» на период апрель-июнь 
2017г.
Март-май 2018г.
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Сравниваем статистику уникальных посетителей 2016-2017гг.
Март 2017г. - 174 уникальных посетителя
Март 2018г. - 607 уникальных посетителя
Увеличение в 3 раза



Сравниваем статистику 2016-2017гг.
Март 2017г. - 27 просмотров
Март 2018г. – 132 просмотра
Увеличение в 4.8 раза
Статистика переходов с товара на сайт



Компания: «Теплое лето»
Сайт: https://teploe-leto.pulscen.ru
Пакет: Серебро
Задача: Увеличение продаж теплиц в сезон
Решение: Премиум блок в рубрику «Теплицы» на период апрель-
июнь2017г.
Март-май 2018г.
Результат: Увеличение количества уникальных посетителей в 3 раза
Увеличение просмотра контактов в 4,8 раза



Компания: «АртСтройСиб»
Сайт: http://www.artstroy-nsk.ru
Пакет: Платина-Платина+
Задача: Усиление позиций компании в строительный сезон
Решение: Переход на более приоритетный пакет на период 
строительного сезона
Период: Май-октябрь 2017г., апрель-ноябрь 2018г.



Сравниваем статистику уникальных посетителей 2016-2017гг.



Сравниваем просмотры номеров телефонов компании 
2016-2017гг.



Результаты работы инструмента:
Увеличение количества уникальных посетителей на сайте в 5 
раз по сравнению с аналогичным периодом в 2016 году.
26403 уникальных посетителей май-окт17
5360 уникальных посетителей  май-окт16 
Увеличение просмотра номера телефона компании в 4 раза
8188 просмотры номера телефона апр-ноя17
2172 просмотры номера телефона апр-ноя16



Компания: «ТехноСпецРесурс»
Сайт: http://www.tehno-resurs.com
Пакет: Платина
Задача: Выход на новый регион с минимальными вложениями
Решение: Подключение дополнительного региона Челябинск
Период: Апрель 2018г.



Компания: «ТехноСпецРесурс»
Сайт: http://www.tehno-resurs.com
В апреле компания выходит на рынок г.Челябинска
В марте г. Челябинск не попадает в географию 
посетителей



Компания: «ТехноСпецРесурс»
Сайт: http://www.tehno-resurs.com
В апреле счетчики зафиксировали 134 посетителя из г. 
Челябинск



Инструменты: Контекст? Ретаргетинг? А 
может органика? Или все же маркетплейс…?

Мне комплекс, пожалуйста ;)

Комплексная услуга «Турбопродажа»
1. 1,3 или 5 товарных групп продвижения
2. Премиум блок
3. Контекстная реклама в сетях Yandex и Google
4. Проработка посадочных страниц
5. Анализ конкурентов
6. Ретаргетинг

Задача: Продажа определенной группы 
товаров широкой аудитории
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Задача: Увеличить трафик на сайт и получить больше заказов 
по пиломатериалам

Клиент : Компания «Амарант-групп» – 
поставщик средств пиломатериалов
Регион:  Екатеринбург и область
Задача: Увеличить трафик на сайт и 
количество заказов

Дата старта: 15.02.

Трафик вырос более чем в 8 раз с момента 
старта кампании!



Клиент : Компания – поставщик средств 
пиломатериалов
Регион:  Екатеринбург и область

Дата старта: 15.02.

Трафик вырос более чем в 6  раз по 
сравнению с аналогичным по времени 
периодом ДО начала размещения

Рост 
трафика



Рост 
трафика



Комплексная услуга «Турбопродажа»
Что было сделано?
1.Структурирован каталог, доработаны посадочные страницы.
2.Проведен предварительный анализ рекламных кампаний конкурентов, 
сформировано УТП, выбраны оптимальные стратегии продвижения. 
3.Настроены рекламные кампании в Я.Директ и Google Adwords
4.Подключен выделенный телефонный номер для учета конверсий в 
звонок.
5.Еженедельно проводилась аналитика кампаний и донастройка с целью 
снижения стоимости клика и конверсии.
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Комплексная услуга «Турбопродажа»
Отзыв компании: «После подключения  услуги 
Количество обращений в компанию выросло в 6 раз! 
Эффект наступил практически с первого дня.»
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• Год от года наблюдается увеличение спроса 
на категории товаров в b2b тематиках 

• Растет количество компаний, использующих 
данный инструмент в числе прочих 
маркетинговых инструментов

Работает ли контекстная реклама на рынке 
b2b?
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Долгий цикл принятия решения
Решение принимается группой лиц

1. Необходимо длительное присутствие 
объявлений в выдаче

2.  Если товар сезонный, желательно начать 
размещение немного заранее и 
присутствовать на выдаче весь сезон

3. Обязательное подключение ретаргетинга

Особенности рынка которые необходимо 
учитывать при настройке компании
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Решение принимается рационально

1. Для эффективной компании необходимо 
глубокое погружение в бизнес заказчика

2.  Необходимо писать грамотные тексты и 
знать формулировки, которые работают

Особенности принятия решения которые 
необходимо учитывать при настройке 

компании
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1. Необходимо внести в тексты УТП компании.
2. Нужно посоянно анализировать выдачу и 

изменять формулировки объявлений, 
отстраиваясь от конкурентов.

Особенности конкуренции
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1. Огромный опыт работы с b2b тематиками 
2. Анализ УТП конкурентов 
3. Настройка контекстной рекламы на рубрики 
 Пульса цен с 2006 года 
3. Личный менеджер по контекстной рекламе
4. Прозрачная отчетность

Почему можно доверить настройку и 
ведение рекламной компании по 

контексту специалистам Пульса цен?
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Акция для участников бизнес-
практикума

Обратитесь к вашему персональному 
менеджеру или 

позвоните по бесплатному номеру 8800109191

Назовите кодовое слово «Бизнес-
практикум» 

1. Каждый участник может заказать бесплатный аудит сайта 
2. 30% скидка на дополнительный регион + малые города б/л
3. 20% скидка на Премиум блок

Действует до 
30.06.2018г.


