
Продающие 
тексты:

Алгоритм создания 



«Петербургский Партнериат 
представляет собой комплекс 
конгрессных, деловых и 
выставочных мероприятий, 
нацеленных на создание единой 
коммуникативной площадки для 
прямого общения с 
государственными, региональными и 
отраслевыми структурами, 
представителями малого и среднего 
бизнеса, топ-менеджерами и 
ведущими специалистами 
крупнейших компаний».





А вдруг и про вас так же?

Этот текст хорош только одним – сразу 
понятно, что с этими ребятами лучше не 
связываться (с).



Да, у вас есть кофе – ваша идея.
Но часто нет даже чашки, чтобы
передать людям эту идею.

Гэри Бенсивенга



На тренинге

1. Строительный материал для текста
2. Структура и наполнение текста
3. Формула продающего текста
4. Заголовок
5. Краткость и ясность изложения
6. Авторский стиль текста 
7. Что убивает ваши тексты и как их 

оживить



Главный вопрос

А какое ЧИТАТЕЛЮ до 
этого дело?



Два простых закона

Если покупатель видит СЕБЯ в вашем 
продукте, он его покупает.

Если покупатель НЕ видит себя в 
вашем продукте – он его НЕ 
покупает.



Если читатель задает себе 
вопрос «И ЧО?» - дело дрянь



свойства 
продукта



выгода 
клиента



Свойства

Тренинг-марафон «Подъём»

30 тренеров
75 мастер-классов
5 дней
120 участников



Выгода

Годовая программа обучения за 5
дней. 30 лучших тренеров, 75
мастер-классов в одном месте.



Иван звонил, чтобы передать, что не 
сможет присутствовать на встрече в 
15.00. Алексей сказал, что не сможет 
быть раньше, а то и вовсе завтра, но 
не раньше 10.30. Секретарь Юрия 
передала, что он вернется из Москвы 
не раньше завтрашнего дня. 
Переговорная завтра занята, но 
свободна в четверг.

Может быть, встретимся в четверг в 
11.00?



Подумайте об этом ДО…

1. Что я хочу сказать?

2. Цель моего текста?

3. Зачем это нужно моему читателю?

4. Что он должен сделать после 
прочтения?



Вступление 

Наживка

Подзаголовок 1 АБЗАЦА
Первый абзац

Подзаголовок 2 АБЗАЦА
Второй абзац
…
Подзаголовок N АБЗАЦА
N абзац

Заключение



Крючки внимания 

• Объем текста
• Короткие предложения
• Абзацы
• Заглавные фразы/подзаголовки 
• Буллеты
• Выделение ключевых слов: шрифт, 

цвет, заливка, жирность, курсив, 
подчеркивание



Способы эффективно начать письмо 
– КИДАЕМ НАЖИВКУ

Не убивай меня, 
Иван-Царевич, я тебе 
пригожусь!

Я тебе 
пригожусь, 
Иван-Царевич, 
не убивай меня!



Разница есть!

«Не убивай меня, я тебе пригожусь»

Представляем вам новую услугу 
нашей клиники «Лечение во сне». 

Пациент спит во время процедуры и 
не испытывает психологического 
дискомфорта в процессе лечения.



 «Я тебе пригожусь, не убивай меня!»

Вы все еще трясетесь перед 
дверью стоматолога? Вам больше 30, 
а детский страх, что будет больно, 
никак не отпускает? 

С новой услугой «Лечение во сне» 
вы сладко проспите весь свой страх.

Разница есть!



Начинаем с цели 
(нашей, а не адресата)

Хм… А ему это надо?



Начинаем 
с возможности



Готовы? Нажмите кнопку пуска — я бесшумно 
тронусь с места и в полной тишине начну 
набирать скорость. 

Быстрее? Я подключаю бензиновый двигатель 
в помощь электрическому. 

Пункт назначения? Следите за указаниями 
навигатора, проецируемыми на ветровое 
стекло. 

Приехали? Отпустите руль — я сам 
припаркуюсь. 

Вы готовы к этому? Тогда я Ваш. Я — 
инновация в чистом виде.
Я – новый Toyota Prius. 

Следуйте за мной.



Ценность важнее цены.

И. Манн





Когда еда – лучший собеседник.

Все, что я сейчас хочу – остаться наедине 
с вами, нежные медальоны из телятины.

(реклама ресторана)



Начинаем 
с проблемы



Это классика

ПРОБЛЕМА                   РЕШЕНИЕПРОБЛЕМА РЕШЕНИЕ



Вам надо создать в моей голове
свободное место, чтобы мне было
куда положить вашу информацию.

Как? 
Хорошо представить ПРОБЛЕМУ.



Виды наживок

Проблема
Возможность
История
Провокация
Интересный факт
Цитата 



НАЖИВКА = ГЛАВНАЯ МЫСЛЬ + 
ВЫГОДА АДРЕСАТА





Ваши идеи могут быть сложными.

Ваш язык – нет.

Алексей Каптерев



Болезнь под названием 
«Канцелярит»

1.Очень. Много. Букв
2.Обилие сложных слов
3.Тяжёлый, путаный строй фразы
4.Вытеснение глагола
5. Пассивные обороты
6.Общие слова и отсутствие конкретики
7.Клише, штампы, серость
8.Нет человека



Болезнь под названием 
«Канцелярит»

1.Очень. Много. Букв



Тренд – писать 
кратко!



Никакого словесного
мусора, каждая буква

должна работать!



Принимая во внимание 
наличие вероятности 
возникновения...

Будучи проинформированным 
о возможности нарушения…



Как сделать короче
1. ДА - короткие предложения.

2. ДА - короткие слова.

3. НЕТ–многословные  выражения.

4. НЕТ - ненужные повторения.

5. НЕТ - избитые фразы и клише.



Разница есть!

Вступительное слово было 
маловыразительным и 
бессодержательным

Начало речи было вялым и 
пустым



Многословно 

• В настоящее время

• Благодаря тому факту, 
что 

• Во многих случаях 

• Исходя из 
вышеизложенного 

• В ближайшем 
будущем 

Кратко 

• Сейчас 
 
• Поскольку
 
• Часто
 

• Поэтому
 
• Вскоре 



Прощаемся с…

…cовершенно, значительно, вполне, 
является, сравнительно, 
относительно достаточно… 

 



Разница есть?

Наша кофейня является самой
посещаемой кофейней в городе.

Наша кофейня – самая 
посещаемая в городе.



•  Две машины были точно 
идентичны. 

•  Вместе объединили наши   усилия 
по совместной работе. 

•  В чем мы нуждаемся, так это в ряде 
новых изменений. 

•  В подвале клуба любителей 
тавтологии обнаружен смертельно 
убитый труп погибшего мертвеца.



Болезнь под названием 
«Канцелярит»

1.Очень. Много. Букв
2.Обилие сложных слов



Управляющие белки - актин, миозин, 
тропомиозин и тропинин – образуют 
саркомер, основной элемент, 
отвечающий за сокращение мышц.



Основной элемент, отвечающий за 
сокращение мышц, - это саркомер. 
Он образуется из управляющих белков – 
актина, миозина, тропомиозина и 
тропинина.



Болезнь под названием 
«Канцелярит»

1.Очень. Много. Букв
2.Обилие сложных слов
3.Тяжёлый, путаный строй фразы



Как понятнее?

• Турагентство изменило процедуру приема и 
проверки документов, чтобы избежать 
неприятных ситуаций, когда туристы 
оплачивают тур, а затем получают от посольства 
отказ в визе. 

• Во избежание неприятных ситуаций, когда 
туристы оплачивают тур, а затем получают от 
посольства отказ в визе, турагентство изменило 
процедуру приема и проверки документов.



Подлежащее 

(герой предложения)

 +

 сказуемое 

(действия героя) 

+ 

детали.



Идет Бычок качается

 



Перемещение бычка происходит 
с помощью хождения и 
покачивания



Имеет место факт хождения и 
покачивания бычка



Болезнь под названием 
«Канцелярит»

1.Очень. Много. Букв
2.Обилие сложных слов
3.Тяжёлый, путаный строй фразы
4.Вытеснение глагола



Ведется борьба за повышение 
успеваемости.

Такие пассажи не способствуют 
пониманию вас вашими собеседниками.

Мы приняли решение прекратить попытки 
урегулирования конфликта.



Вытеснение глагола

НЕТ
Перемещение
Осуществлени
е
Руководство
Вытеснение
Понимание

ДА
Переместить
Сделать
Управлять
Вытеснить
Понять



НЕТ

Специалисты нашей 
компании окажут вам 
поддержку и помощь.

ДА

Служба поддержки ответит 
в режиме он-лайн на ваши 
вопросы и поможет 
настроить программу.



А как по-другому?

Ведется борьба за повышение 
успеваемости.

Такие пассажи не способствуют 
пониманию вас вашими собеседниками.

Мы приняли решение прекратить попытки 
урегулирования конфликта.



Причастия и деепричастия

Подъезжая к станции, с меня слетела 
шляпа.

Он направлялся ко мне, волоча человека 
без пиджака, не переставая что-то 
вопившего.



ООО «АБВ» — одна из ведущих компаний, 
осуществляющих реализацию 
периферических компьютерных систем 
от компании «ЕЖЗ», предназначенных 
для профессионалов в графическом 
дизайне и дизайне среды. 



Все просто

Нет глагола – нет действия.

Нет действия – дохлый текст.



Глагол – это «живая вода» языка.



Болезнь под названием 
«Канцелярит»

1.Очень. Много. Букв
2.Обилие сложных слов
3.Тяжёлый, путаный строй фразы
4.Вытеснение глагола
5.Пассивные обороты



Произведено 8 награждений.

Наш центр был создан несколько лет 
назад.

Работа выполнена на «отлично».

Спорт доступен каждому.



Болезнь под названием 
«Канцелярит»

1.Очень. Много. Букв
2.Обилие сложных слов
3.Тяжёлый, путаный строй фразы
4.Вытеснение глагола
5.Пассивные обороты
6.Общие слова и отсутствие конкретики



Несколько слов о 
прилагательных



Продаём бюджетные подержанные 
иномарки безупречного качества.

Продаём трёхлетние иномарки до 500 000 
рублей. Проверяем механику, электронику 
и двигатели в собственном цеху.



Это надёжная машина с низким расходом.

Эта машина выдержала десять поездок 
из Москвы в Санкт-Петербург. Расход 
топлива в городском цикле ниже, чем 
у всех известных нам машин этого 
класса — 7,7 литров.



Абстрактные 

• Большая часть наших 
акционеров 
проголосовала за 
новый план. 

• Улучшается 
самочувствие

• На основе уникальной 
технологии

Конкретные 

• 67% наших акционеров 
проголосовали за новый 
план

• Болел 12 раз в год, 
сейчас – 2

• Цеолит, как пылесос, 
очистит кожу от ионов 
кальция 



Никто не знает, что означают слова
быстро, недорого, качественно 



Раскручивайте до 
конкретики

Общие слова – дохлый текст

Конкретные примеры – живой текст



Болезнь под названием 
«Канцелярит»

1.Очень. Много. Букв
2.Обилие сложных слов
3.Тяжёлый, путаный строй фразы
4.Вытеснение глагола
5.Пассивные обороты
6.Общие слова и отсутствие конкретики
7.Клише, штампы, серость





Клише, штампы, серость

Уникальный вариант
Эффективное решение
Высококлассный профессионал 

Индивидуальный подход

Докажите или уберите



Докажите или уберите

Более 20 лет успешной работы
Накопленный за эти годы опыт, а также 
большое число довольных клиентов, 
многие из которых работают с нами 
уже много лет, позволяет 
нам с уверенностью заявлять, 
что мы одна из самых сильных 
компаний на рынке художественной ковки.



Лучший способ убедить, что вам доверяют 
– показать конкретно, кто и что вам 

доверил.



Болезнь под названием 
«Канцелярит»

1.Очень. Много. Букв
2.Обилие сложных слов
3.Тяжёлый, путаный строй фразы
4.Вытеснение глагола
5.Пассивные обороты
6.Общие слова и отсутствие конкретики
7.Клише, штампы, серость
8. Нет человека



Проверьте свой текст на https://glvrd.ru



Check-list

1. Главная мысль понятна?

2. Цель текста?

3. Учтены ли интересы/выгоды читателя?

4. Понятно ли что делать после 
прочтения?

5. Структурирован ли текст?

6. Насколько легко воспринимать текст?

7. Подходит ли выбранный 
эмоциональный стиль?



Звоните-пишите

Тренер, 
психолог

+7 983 311 
60 41
a.babich13@gmail.com

A\\\\\\\\\\\\\  anna_babich

                 


