
Социальные сети

Эффективный способ 
продвижения своего бизнеса



Социальные сети сегодня

СОЦИАЛЬНЫЕ СЕТИ СЕГОДНЯ



1. Аудитория социальных сетей 

• социальными сетями пользуются 65-70% россиян



2.Популярные соц. сети в России



3. Уровень достатка пользователей в соц.сетях



Использование социальных сетей в бизнесе



4. Необходимость SMM для вашего бизнеса

Преимущества

•Высокий уровень доверия.

•Возможность воздействия 

только на целевую аудиторию.

•Вирусность распространения.



5. Необходимость SMM для вашего бизнеса

Какие задачи решает SMM
• Прямой диалог с потребителями;
• Лояльность к бренду;
• Рост и поддержка продаж;
• Привлечение новых лидов;
• Расположение пользователей к своему 

бренду для совершения в будущем 
повторных покупок;

• Информирование о любых новостях 
компании.



6. Необходимость SMM для вашего бизнеса

• салоны красоты;
•фитнес-клубы;
• стоматология;
• кафе, рестораны;
• торговля;

Кому необходим SMM?

• доставка еды;
• образование, курсы;
• туристический сектор;
• строительство;
• средства массовой информации. 

Размещение сообщества в социальных сетях необходимо для таких отраслей:



Инструменты продаж в соц. сетях



7. Создание раздела товаров в соцсетях



8. Таргетинговая реклама



9 Таргетинговая реклама



10. Репосты в крупные группы, блогеры

- Репост, это активный метод распространения 
рекламы, с помощью которого, можно 
привлечь целевую аудиторию.

- Репост на стене видят множество людей и 
могут привлечь в группу новых подписчиков.

- Лидеры мнений как инструмент в продажах



11. Продающие посты, контент

- Креатив

- Продающий текст

- Правильное оформление

- Качественные фотографии



Кейс SMM



12. Кейс SMM
Эстетика. Стоматологическая клиника

Задача: представление компании  в VK, максимальный охват целевой аудитории, рост 
подписчиков и заявок с переходов на сайт.



13. Кейс SMM

Решение: 
• реализация концепции и создание группы с 

акцентом на эстетическую стоматологию;

• ежедневная публикация интересных постов, 
услуг клиники, акций и отзывов;

• наполнение группы видеозаписями и 
фотографиями;

• запуск и ведение таргетинговой рекламы.



14. Кейс SMM

Результат: 
• рост посетителей и просмотров более чем в 

2 раза;

• увеличение количества подписчиков 
группы 

• охват аудитории боле 11 000 человек

• повышение уровня доверия к компании и 
рост продаж.



ИТОГ

Даже если Вы не занимаетесь всерьез SMM, вы обязаны для 

своего бизнеса иметь хотя бы присутствие в соц. сетях, 

потому что это очень влияет на имидж вашей компании.



Спасибо за внимание!

Ваши вопросы


