
Tietoa & Tuloksia



”Nyt olemme löytäneet HavuSportista 
välineen, joka on aidosti 
valmennuksen arjessa mukana. Data 
on yhdessä paikassa ja helposti 
saatavilla. HavuSport on pelaajille 
erinomainen apuväline oman 
kehityksen seurantaan”

Ville Peltonen, HIFK



Perinteinen toimintamalli



HavuSport toimintamalli



HavuSport lyhyesti
• HavuSport palvelukokonaisuus kerää 

yhteen jääkiekkoilun harjoitus-, ottelu- 
ja testidatan joukkue- ja yksilötasolla.

- Palvelu auttaa vertailemaan 
kehittymistä ja tuloksia joukkueen 
sisäisesti sekä valtakunnallisesti

Seuraa pelaajaa koko uran ajan ja tarjoaa 
mahdollisuuden big datan 
hyväksikäyttöön:

- Kehityskaari yksilöllisesti
- Alueelliset seuraerot ja muutokset
- Tulevaisuudessa kv-erot

 

Tähän saakka data on kerätty 
ainoastaan manuaalisesti, ja 
rajallisesti, ylimmillä sarjatasoilla



Kehitys tähän saakka
• Vuoden tuotekehityksen jälkeen HavuSport 

Hockey lanseerattiin syyskuussa 2015

• Käyttäjiksi sitoutunut jo 30 organisaatiota ja 
tuhansia kiekkoilijoita

• Laskutettavaa kuukausituloa alkaa kertymään 
01/2016

• Palveluun tallentuu viikkotasolla tuhansia 
merkintöjä

• Yhteistyökeskustelut avattu myös jääkiekkoliiton 
suuntaan



Markkinapotentiaali
• Lisenssipelaajia ns. suurissa 

jääkiekkomaissa: 
- Suomi 75 000
- Ruotsi 60 000
- Venäjä 100 000
- Tšekki 109 000
- USA 530 000
- Kanada 750 000 

• Palvelu soveltuu suoraan myös salibandyyn 
- Suomi 51 000
- Ruotsi 117 000
- Sveitsi 30 000
- Tšekki 40 000

• Lajikohtaisin muutoksin HavuSport soveltuu myös 
muihin palloilulajeihin



Liiketoimintamalli

• Peruskulu seuralle / joukkueelle noin 
1€/pelaaja/kk (mahdollistaa nopean 
käyttäjämäärän kasvun)

• Big datan lisääntyessä helppo tarjota 
lisäpalveluita yksilöille, joukkueille, 
seuroille ja jääkiekkoliitolle

• Käyttäjämäärän kasvun ja 
kansainvälistymisen myötä suuri 
tulopotentiaali 
scout-käyttäjäoikeuksien myynnissä 
esim. 1000€/kk/scout

• Mahdollisuus mainostuloihin palvelun 
sisällä



Yrityksen nykyrahoitus
• Yritys järjestänyt seed-kierroksen 

10/2014

• Tuotekehitykseen saatu seed-rahoitusta 
XXK omapääomaa ja sitoumus lainasta:
- XXK + XXK (josta XX% nostettu)

• Tekes-rahoitusta (avustus) saatu XXXK, 
jatkorahoituskeskustelut käynnissä



A-rahoituskierros

• Yritys hakee XXXK euron sijoitusta 
kaupallistamista, kansainvälistämistä 
ja jatkokehitystä varten
- Sijoitus mahdollistaa yrityksen 

toiminnan kasvattamisen seuraavat 
XXkk
• Sijoitus antaa XX% omistusosuuden 

yrityksestä
• Nykyinen seed-sijoittaja (Kim 

Väisänen) sitoutunut mukaan 
A-rahoituskierrokselle

• Nykyinen kulutaso XXK €/kk



Rahoituskierroksen jälkeiset toimenpiteet

1. Kotimaan markkinaosuuden ja 
liikevaihdon maksimointi

2. Tuotekehityksen nopeuttaminen 
mm. käyttäjäkokemuksen 
parantaminen

3. Myynnin käynnistäminen 
valittavilla markkina-alueilla

4. Laajentuminen harkitusti muihin 
lajeihin
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