
СПИСОК 
ЗНАКОМЫХ



Список знакомых:

• Первый и главный инструмент бизнеса;

• План ежедневных действий;

• Основа бизнеса и база данных для 
вашей работы;

• Начало создание вашей структуры;

• Помощь в планировании работы;



Алгоритм составления списка 
знакомых:

• Обязательно составить вместе с 
наставником;

• Схема списка;

• Собрать  информацию,  научиться        
приглашать  знакомых на  встречи  через  
их  потребности;

• Каждый день новый консультант уделяет 
2 часа работе со списком знакомых;



Список знакомых:

• Исходя из потребностей, определить цель 
звонка – продукт или бизнес;

• Отработать с наставником текст  
приглашения: бизнес, продукт, мастер-
класс;

• Определить с наставником  график встреч и 
мероприятий, куда будем приглашать 
людей; 

• Первые 50 звонков делаем вместе с 
наставником.



Выгоды составления списка 
знакомых:

• База данных;

• Ежедневный рабочий бизнес-
инструмент..


