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инструменты Орифлэйм

Официальный сайт:
Структура раздела «Мой бизнес». 
Отчеты «Управление структурой» 



Раздел
Мой бизнес
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• Отчеты
• Система рассылки
• Информационный листок

Управление 
структурой

• План Успеха + брошюра
• Факты гордости Орифлэйм
• Устав Орифлэйм и Этический кодекс

План Успеха

• Новые звания
• Рейтинги
• Глобал ТОП 15

Достижения

• Форма для рекрутирования
• Виджет для рекрутирования
• Международное спонсирование
• Кампании по приглашению

Рекрутирование

• Программа для новичков
• Премьер-клуб
• Программа «Турборост»
• Программа «Мой автомобиль Орифлэйм»
•

Программы для 
Консультантов

Структура раздела
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• Бизнес-приложение
• Приложение «Успешный старт»

Инструменты для 
развития 
структуры

• Всероссийский конгресс Лидеров
• Мегафорумы
• БВО

Мероприятия

• Акции активности
• Акции реактивацииАкции активности

• Истории успеха ТОП-Лидеров Истории Успеха

• Банкет Директоров
• Золотые конференции
• Бриллиантовые и Исполнительные конференции
• Менеджерские конференции

Банкеты Директоров 
и конференции

Структура раздела
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• Мир Орифлэйм
• Онлайн-издание Ориентир

Корпоративные 
издания

• Размещены электронные адреса АСМов, отвечающих 
за работу в регионах России

Контакты 
региональных 
менеджеров по 

продажам 
(АСМов)

Структура раздела



План Успеха
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• Брошюра «Построй жизнь, которой ты будешь 
гордиться» (pdf)

• Лестница Успеха и преимущества лидерских команд 
(видео)

• План Успеха Орифлэйм – издание для Лидеров (pdf)
• Устав Орифлэйм и Этический кодекс - текст



Достижения
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• Глобальный рейтинг ТОП 15 – фото, звания
• Рейтинги успешных Лидеров – ТОП 100 глобал, ТОП 

100 СНГ, ТОП 100 России, ТОП 15 России
• Новые звания (с уровня Директор - с фото) по итогам 

предыдущего периода



Рекрутирование
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• Возможность онлайн-регистрации в ПГ
• Ссылка на страницу «Возможности Орифлэйм»
• Возможность приглашения новых Консультантов по e-mail
• Виджет для рекрутирования – возможность размещения 

уникальной персональной ссылки в сети для регистрации 
новичков именно в ваш первый уровень

• Процедура верификации новичка
• Международное спонсирование – список стран, 

инструкция, форма, правила
• Все недавние кампании по
приглашению: условия, подарки,
ссылки на страницы кампаний



Программы для Консультантов
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• Стартовая программа для новичков и спонсоров - 
условия программы, расчеты (+pdf и видео)

• Программа «Турборост» – условия, расчеты, примеры 
дохода (+листовка в pdf)

• Программа «Премьер-клуб» – условия программы, 
расчеты, примеры дохода (+листовка в pdf)

• Программа «Мой автомобиль Орифлэйм» – условия 
программы, расчеты, примеры дохода (+листовка в 
pdf)



Инструменты для развития 
структуры
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• Бизнес-приложение – возможность скачать, 
инструкция

• Приложение «Успешный старт» – возможность 
скачать, инструкции

Подробнее о приложениях - в Часть 1 тренинга



Мероприятия

2016-07-25 Copyright ©2015 by Oriflame Cosmetics SA 11

• Описание мероприятий компании (Конгресс Лидеров, 
Мегафорум, Большая встреча Орифлэйм)

• Видеоматериалы по итогам мероприятия



Акции активности
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• Описание акций активности и реактивации
• Подарки по акции – фото, коды
• Поддерживающие материалы – листовки, видео



Истории Успеха
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• Истории Успеха Лидеров глобального рейтинга ТОП 
15 с фото



Банкет Директоров и 
международные конференции
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• Условия квалификации
• Фото- и видеоматериалы
• Поддерживающие материалы (+pdf)
• Ссылки на специальные сайты



Корпоративные издания
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• Последние номера
• Архив в pdf (Ориентир: издание для Лидеров) и 

электронная версия (Мир Орифлэйм)



Контакты региональных 
менеджеров по продажам
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• Электронные адреса АСМов, отвечающих за продажи 
на территориях России
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Управление 
структурой

Вся информация о 
бизнес-показателях



Бизнес-сигналы
на странице Консультанта
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• Показатели
• Уведомления
• Графики
• Сравнительные таблицы
• Достижения в динамике
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Сегменты консультантов

• Новые Консультанты
• Консультанты 0%-6%
• Менеджеры 9% - 18%
• Директора и выше
• Менеджеры СПО

Ключевые показатели или новости 
в зависимости от сегмента.
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Текущие результаты развития бизнеса в один щелчок
без необходимости загружать информационный отчет!

Главная страница: Показатели



Главная страница
Показатели
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Рекруты ПГ: Количество Консультантов ПГ, разместивших в данном каталоге первый заказ.

Продажи на активных (ББ): ББ ПГ разделенное на количество активных в данном каталоге Консультантов.

ББ ПГ: Сумма ББ Консультантов ПГ в текущем каталоге.

22% группы: Количество 22%-ных групп в первом уровне в текущем каталоге.

Личные ББ: Сумма ББ за личные заказы Консультанта в текущем каталоге.

Объемная скидка: ОС в текущем каталоге (0, если у Консультанта еще нет личных 150ББ).

Баллы Лояльности: Накопленные в Программе Лояльности баллы на начало текущего каталога.

Продуктивность: Продажи ПГ (в ДЦ) разделенные на БАК.

Уровень спонсирования: Количество Консультантов ПГ, у которых в текущем каталоге был 1 и более рекрутов 
(уровень спонсирования всегда ≤ уровня рекрутирования).

ПГ – Персональная группа



Главная страница:
Уведомления & информация о новичках
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Оперативные новости о Консультантах Персональной группы в данный 
момент. Инструмент для эффективной коммуникации. 



Главная страница
Уведомления & информация о новичках
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Выбрав любое уведомление, можно увидеть все детали и 
контактные данные.



Главная страница
Уведомления & информация о новичках
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Новички: все новые Консультанты Персональной группы за 
последние 7 дней.

Покинули Премьер-клуб в прошлом периоде: Консультанты 
ПГ, которые обычно являются членами ПК, но не 
квалифицировались в прошлом каталоге.

Консультантоы потерявшие % уровень в прошлом 
каталоге: Консультанты ПГ, % уровень которых в прошлом 
каталоге был ниже предыдущего.

Только что квалифицировавшиеся в Премьер-клуб: 
Консультанты, которые квалифицировались в ПК в прошлом 
каталоге.

Юбилеи в каталоге: Консультанты ПГ, у которых в этом 
каталоге будет юбилей присоединения к Орифлэйм.

Дни рождения в каталоге: Консультанты ПГ, отмечающие день 
рождения в этом каталоге.

Консультанты неактивные 1 каталог: Консультанты ПГ, 
которые не размещали заказ один каталог.

Консультанты неактивные 2 каталога: Консультанты ПГ, 
которые не размещали заказ уже два каталога.



Главная страница:
Таблица сравнения показателей в динамике
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Экпресс-анализ ключевых показателей развития Персональной группы и товарооборота в 
динамике (текущий и предыдущий каталоги с аналогичными периодами прошлого года).

🡻

🡻



Главная страница
Таблица сравнения показателей за 2 каталога 
(текущий/предыдущий периоды, этот/прошлый годы)
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Объем Продаж: Объем продаж ПГ (данные аналогичные 
информационному отчету).

ОС + бонусы: Сумма ОС и бонусов консультанта в локальной 
валюте за период каталога.

Активные ПГ: Количество консультантов, разместивших заказ 
в данном каталоге.

Активность ПГ, %: Соотношение количества активных к БАКу 
ПГ.

Средний заказ ПГ: Измеряется в ББ, результат разделения ББ 
ПГ на количество активных консультантов.

ББ ПГ: Суммарные ББ всех консультантов ПГ в текущем 
каталоге.

Стартеры ПГ: Консультанты, которые зарегистрировались в Орифлэйм в текущем каталоге.

Кв.рекруты ПГ: Консультанты, которые в данном каталоге выполнили ШАГ1 Стартовой программы.

Реактивированные ПГ: Консультанты, которые были неактивны более 4-х периодов каталогов, но в текущем 
каталоге разместили заказ.

Рекруты ПГ: Консультанты, разместившие в данном каталоге первый заказ.

Спящие ПГ:  Консультанты, у которых еще активна регистрация в Орифлэйм, но которые разместили свой 
последний каталог 4 каталога назад или ранее.

БАК начало каталога: БАК по итогам предыдущего закрытого каталога.

22%-ные группы в 1-м уровне: количество 22%-ных групп в первом уровне.



Главная страница
Динамика развития ПГ
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Результаты последних 8-ми каталогов, 
включая текущий

Сравнение с аналогичными периодами 
прошлого года
• Кол-во активных консультантов 

(Активные)
• Рекруты (личные и ПГ)
• ББ ПГ
• 22%-ные группы



Страница Заказы: Показатели
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Важная сервисная информация, необходимая для размещения заказов.



Страница Заказы 
Показатели

2016-07-25 Copyright ©2015 by Oriflame Cosmetics SA 29

Доступный кредит: Размер доступного кредита в локальной валюте для размещения заказа.

Баллы Лояльности: Накопленные в Программе Лояльности баллы на начало текущего каталога.

Сгорающие Баллы Лояльности: Баллы Лояльности, срок использования которых истекает в текущем каталоге.

Активные подписки: Количество активных личных подписок Вэлнес.

Продуктов в корзине: Количество единиц продукции в корзине Консультанта.

Претензии в обработке: Количество претензий Консультанта по размещенным заказам, по которым еще не 
предприняты действия.



Страница Мой бизнес: Показатели
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Показатели развития Персональной группы – ключевого элемента 
построения успешного бизнеса в Орифлэйм!



Страница Мой бизнес
Показатели
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Рекруты ПГ: Количество Консультантов ПГ, разместивших в данном каталоге первый заказ.

Новички ШАГ1: Количество Консультантов, прошедших Шаг1 в прошлом каталоге (фокус на дальнейшее 
прохождение СП)

Достигшие Премьер-клуба: Количество Консультантов, которые в этом каталоге уже квалифицировались в ПК.

Консультанты в ЭР: Количество Консультантов, которые находятся в квалификации по программе для Менеджеров 
Энергия Роста/Турборост.

Объемная скидка: ОС в текущем каталоге (0, если у Консультанта еще нет личных 150ББ).

Бонусы прошлого каталога: сумма ОС и всех бонусов, начисленных Консультанту в прошлом каталоге.

Продуктивность: Продажи ПГ (ДЦ) разделенные на БАК.

Уровень спонсирования: Количество Консультантов ПГ, у которых в текущем каталоге был 1 и более рекрутов 
(уровень спонсирования всегда ≤ уровня рекрутирования).



Страница Мой бизнес
Анализ БАКа
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Страница Мой бизнес
Анализ БАКа
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Рекруты: Консультанты, разметившие в 
текущем каталоге свой первый ББ заказ.

Реактивированные: Консультанты, которые 
были неактивны 4 и более каталогов (не 
размещали заказы), а в текущем каталоге 
разместили ББ заказ.

Другие: Другие активные Консультанты, 
которые разместили ББ заказ в текущем 
каталоге.

Неактивные 1: Консультанты, которые 
разместили последний заказ 1 каталог назад.

Неактивные 2: Консультанты, которые 
разместили последний заказ 2 каталога назад.

Неактивные 3: Консультанты, которые 
разместили последний заказ 3 каталога назад 
(если в этом каталоге не будет заказа, они 
выпадут из БАКа).

Важно! Для правильного построения ПГ и роста бизнеса необходимо, чтобы количество рекрутов и реактивированных 
превышало количество неактивных 3!



Успехов!


