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◼Под внешним 
эффектом 
подразумевается 
воздействие сделки 
или экономической 
деятельности на 
третьи лица, не 
учтенное в договоре. 

РАБОТА РЫНОЧНОГО МЕХАНИЗМА МОЖЕТ 
ПОРОЖДАТЬ ВНЕШНИЕ ЭФФЕКТЫ, ИЛИ 

ЭКСТЕРНАЛИИ
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◼Отрицательные экстерналии на конкурентном рынке 
порождают перепроизводство по сравнению с 
общественно эффективным объемом продукции 
(производитель, отказавшись использовать 
дорогостоящие экологически чистые технологии, 
может произвести больше товаров. 

◼Однако, используя грязный цикл производства, он 
переносит свои непонесенные издержки – 
дорогостоящие экологически чистые технологии не 
были куплены. 

◼При положительных экстерналиях, наоборот, 
возникают случаи недопроизводства товаров и услуг.

ЭКСТЕРНАЛИИ НАРУШАЮТ ЭФФЕКТИВНОСТЬ 
РАБОТЫ РЫНОЧНОГО МЕХАНИЗМА



◼для устранения отрицательных экстерналий 
государство введет сдерживающий налог в 
размере предельных внешних издержек, то 
внутренние издержки производителя повысятся и 
приведут объем выпуска в соответствие с 
общественно оптимальным. 
◼Этот прием называется интернализацией (от 
англ. internal - внутренний) внешних эффектов.
◼Для того, чтобы интернализировать 
положительный внешний эффект, государство 
использует стимулирующие субсидии.



◼Теорема Коуза гласит: внешние эффекты 
могут быть интернализированы при четкой 
спецификации прав собственности на 
ресурсы и свободном обмене этими 
правами. 
◼Главный вывод теоремы Коуза заключается в 
том, что внешние эффекты возникают только в 
случае размытости, неопределенности прав 
собственности на ресурсы. 



◼Общественными называются такие блага, 
главной характеристикой которых является 
неисключаемость из потребления и 
неконкурентность в потреблении. 
◼Те общественные товары и услуги, которые 
полностью отвечают данным свойствам, 
называются чистыми общественными благами. 

РЫНОЧНОЕ ПРОИЗВОДСТВО 
ОБЩЕСТВЕННЫХ БЛАГ НЕЭФФЕКТИВНО



◼Чистые общественные блага неконкурентны в 
потреблении: увеличение количества 
потребителей не уменьшает полезности этого 
блага для остальных, следовательно, и 
предельные издержки предоставления таких благ 
равны нулю. 



◼Рыночный механизм распределения 
беспристрастен, так как в его основе лежит 
принцип равенства предельной 
производительности ресурса предельному доходу 
от его использования. 
◼Это механизм равноправного распределения: 
равное право получить доход в соответствии с 
производительностью ресурса имеет каждый его 
владелец. 



◼Под асимметричностью понимается 
неравномерное распределение рыночной 
информации среди участников рынка и 
порождается эта проблема монополизацией 
рынков. 
◼Асимметричность информации не только 
повышает трансакционные издержки, но и может 
привести к перепроизводству одних товаров и к 
недопроизводству других.



◼Трансакционные издержки (transact – 
заключать договор, вести дело; transaction – 
ведение дел) – издержки, связанные с поиском 
контрагента, заключением с ним хозяйственного 
договора и контролем выполнения второй 
стороны контракта взятых обязательств.



• затраты на поиск контрагентов 
хозяйственных сделок и поиск наиболее 
выгодных условий купли-продажи

Издержки поиска 
информации 

• связаны с затратами времени
Издержки заключения 

хозяйственного договора 
(контракта) 

• связаны с необходимостью выявления 
уровня качества и степени соответствия 
товара (услуги) предъявляемым 
требованиям

Издержки измерения 

• издержки на установление объекта и 
субъекта собственности

Издержки спецификации 
и защиты прав 
собственности 

• связаны с обеспечением выполнения 
контрагентов обязательств по 
заключенному договору

Издержки 
оппортунистического 

поведения 

ВИДЫ ТРАНСАКЦИОННЫХ ИЗДЕРЖЕК



◼Оппортунистическое поведение означает 
нечестность, обман, сокрытие информации или, 
как пояснял эту категорию американский 
экономист О. Уильямсон, «просчитанные усилия 
по сбиванию с правильного пути»; оно влечет за 
собой ощутимые издержки как до (ex ante), так 
после (ex post) заключения сделки. 
◼К. Эрроу дал более широкое определение 
трансакционных издержек: трансакционные 
издержки - это издержки эксплуатации 
экономической системы. 



◼Спекуляция (speculation) — деятельность, 
выражающаяся в покупке с целью перепродажи по 
более высокой цене. 
◼Фьючерс (futures) — это срочный контракт о 
поставке к определенной в будущем дате 
некоторого количества товара по заранее 
оговоренной цене. 

СПЕКУЛЯЦИЯ И ЕЕ РОЛЬ В ЭКОНОМИКЕ



◼Фьючерс (futures) — это срочный контракт о 
поставке к определенной в будущем дате 
некоторого количества товара по заранее 
оговоренной цене. 

СПЕКУЛЯЦИЯ И ЕЕ РОЛЬ В ЭКОНОМИКЕ



◼Опцион (option), — это разновидность срочного 
контракта (фьючерса), согласно которому одна 
сторона приобретает право купить или продать 
что-либо в будущем по заранее оговоренной цене 
с уплатой комиссионных (премии).

СПЕКУЛЯЦИЯ И ЕЕ РОЛЬ В ЭКОНОМИКЕ



◼Хеджирование (hedging) — операция, 
посредством которой рынки фьючерсов и рынки 
опционов используются для компенсации одного 
риска другим.

СПЕКУЛЯЦИЯ И ЕЕ РОЛЬ В ЭКОНОМИКЕ


