
АЛЬТЕРНАТИВНЫЕ ИЗДЕРЖКИ



� Альтернативные издержки , издержки 
упущенной выгоды или издержки 
альтернативных 
возможностей — экономический термин, 
обозначающий упущенную выгоду (в 
частном случае—прибыль, доход) в 
результате выбора одного из 
альтернативных вариантов использования 
ресурсов и, тем самым, отказа от других 
возможностей



� . Величина упущенной выгоды 
определяется полезностью наиболее 
ценной из отброшенных альтернатив. 
Альтернативные издержки - неотделимая 
часть любого принятия решений.



� Альтернативные издержки не 
являются расходами в бухгалтерском пони
мании, они всего лишь экономическая 
конструкция для учёта упущенных 
альтернатив.



� Если имеется два варианта инвестиций, А 
и Б, причем варианты 
взаимоисключающие, то при оценке 
доходности варианта А необходимо 
учитывать недополученный доход от 
непринятия варианта Б, как стоимость 
упущенной возможности, и наоборот.



� Простой пример дает известный анекдот о 
портном, который мечтал стать королем и при 
этом «был бы еще немножечко богаче, потому, 
что еще бы немножко шил». Однако поскольку 
быть королем и 
портным одновременно невозможно, то 
доходы от портновского бизнеса будут 
потеряны. Их то и следует считать упущенной 
выгодой при восшествии на трон. Если же 
остаться портным, то будут потеряны доходы 
от королевской должности, что и 
будет альтернативными издержками данного 
выбора.



� С точки зрения экономики альтернативные издержки можно 
разделить на две группы: «явные» и «неявные».



� Явные издержки — это альтернативные 
издержки, которые принимают форму 
денежных платежей поставщикам 
факторов производства и промежуточных 
изделий.



� В число явных издержек входят: заработная 
плата рабочих (денежный платеж рабочим как 
поставщикам фактора производства — 
рабочей силы); денежные затраты на покупку 
или оплата за аренду станков, машин, 
оборудования, зданий, сооружений (денежный 
платеж поставщикам капитала); оплата 
транспортных расходов; коммунальные 
платежи (свет, газ, вода); оплата услуг банков, 
страховых компаний; оплата поставщиков 
материальных ресурсов (сырья, 
полуфабрикатов, комплектующих).



� Неявные издержки — это альтернативные 
издержки использования ресурсов, 
принадлежащих самой фирме, т.е. 
неоплачиваемые издержки.



�  Денежные платежи, которые могла бы 
получить фирма при более выгодном 
использовании принадлежащих ей 
ресурсов. Сюда можно отнести также 
недополученную прибыль («издержки 
упущенных возможностей»); заработную 
плату, которую мог бы получить 
предприниматель, работая где-нибудь в 
другом месте; процент на капитал, 
вложенный в ценные бумаги; рентные 
платежи на землю.



� Нормальная прибыль как минимальное 
вознаграждение предпринимателю, 
удерживающее его в выбранной отрасли 
деятельности.



� Например, предприниматель, занятый 
выпуском авторучек, считает достаточным 
для себя получать нормальную прибыль 
15% вложенного капитала. И если 
производство авторучек будет давать 
предпринимателю меньше нормальной 
прибыли, то он переместит свой капитал в 
отрасли, дающие хотя бы нормальную 
прибыль



� Для собственника капитала неявными издержками 
является прибыль, которую он мог бы получить, 
вложив свой капитал не в данное, а в какое-то иное 
дело (предприятие). Для крестьянина — 
собственника земли — такими неявными 
издержками будет арендная плата, которую он мог 
бы получить, сдав свою землю в аренду. Для 
предпринимателя (в том числе и человека, 
занимающегося обыкновенной трудовой 
деятельностью) в качестве неявных издержек 
будет выступать та заработная плата, которую он 
мог бы получить (за то же время), работая по найму 
на какой-либо фирме или предприятии.



� Таким образом, в издержки производства 
западной экономической теорией 
включается доход предпринимателя (у 
Маркса он назывался средней прибылью 
на вложенный капитал). При этом такой 
доход рассматривается как плата за риск, 
которая вознаграждает предпринимателя и 
стимулирует его держать свои финансовые 
активы в пределах этого предприятия и не 
отвлекать их для иных целей.


