
Бизнес план
«Аэродинамическая труба»



Цель проекта

•Целью настоящего проекта является демонстрация 
создания малого бизнеса с нуля.

•Проект предусматривает ввод в эксплуатацию новых 
спортивно-развлекательных комплексов 



• Аэродинамические трубы – позволяют клиентам насладиться 
настоящим ощущением полета без ограничений. Высокие, невысокие, 
молодые и пожилые – летать может кто угодно! (Кроме Пестерева)



Регистрация ИП

• ШАГ 0.  Общая информация об ИП

• ШАГ 1.  Выбираем способ регистрации ИП

• ШАГ 2.  Наименование ИП

• ШАГ 3.  Место регистрации ИП

• ШАГ 4.  Выбираем коды деятельности

• ШАГ 5.  Заполняем заявление на регистрацию ИП по форме Р21001

• ШАГ 6.  Оплачиваем госпошлину за регистрацию ИП

• ШАГ 7.  Выбираем систему налогообложения

• ШАГ 8.  Находим орган регистрации ИП

• ШАГ 9.  Возьмём паузу и посчитаем полученные документы

• ШАГ 10.  Подписываем документы

• ШАГ 11.  Готовим доверенность для подачи и получения документов

• ШАГ 12.  Проверяем документы и подаём их на регистрацию

• ШАГ 13.  Получаем регистрационные документы



Финансирование



Приобретение оборудования



Затраты
• Оплата госпошлины (для регистрации ИП) – 800 руб.

• Стоимость Аэротрубы – 4 млн.руб.

• Стоимость Обучения (полностью) – 50 тыс. руб.

• Стоимость Аренды участка (в месяц) – 40 тыс.руб.

• Оплата Электроэнергии (в месяц) – 30 тыс.руб.

• Прочие расходы - …



Прибыль

•Структура расходов и доходов рассчитанная на 1 год, %



Прибыль

Например: В день 10 детей и 7 взрослых = 11 600 рб. в месяц = 348 000 руб. в год = 4 176 000

Расходы: Электричество в год = 360 000 руб. Аренда  в год = 480 000 руб. Прочие расходы = 70 000 руб.

4 176 000-910 000 = 3 266 000 / 5 чел. = 653 200 / 12 мес. = 54 433 - 13 912 кредит = 40 521 руб. чистой прибыли



Эффективность

•Окупаемость 60 месяцев

•Доход за год 3,26 тыс. руб

•Рентабельность 34 % 



Документация



Документация



Документация



Клиентоориентированность
В аэротрубе летать могут практически все. Ограничение по возрасту: дети от 4- х лет. Для 
взрослых ограничения по весу: 125 кг. Медицинские противопоказания: свежие травмы 
опорно-двигательного аппарата (вывихи, растяжения, переломы). Во время беременности 
также летать не рекомендуется.

https://vk.com/skydiving.v.yakutske



Риски
• Самый большой риск этого бизнеса – не окупить собственные 

вложения, потому что сумма стартовых инвестиций слишком 
большая. С другой стороны, при работе с парашютистами 
беспокоиться об отсутствии прибыли не стоит, профессионалы 
тратят на обучение в АДТ порою суммы больше 100 тысяч рублей 
в месяц. И это только один парашютист, а их в клубе может быть 
больше десятка. При работе с простыми гражданами при 
нормальной ситуации на рынке удаётся установить такую цену за 
услуги, что себе позволить это удовольствие могут немногие, но 
даже поток посетителей, при котором фактически установка не 
работает в сутки и два часа, позволяет сформировать немалую 
прибыль, что в свою очередь даст возможность открыть через год-
два новую АДТ.



Заключение
• Итог как мы видим свое дело через 3 года

• Покрыли расходы ,стабильный  доход 

• За три года открылось еще пару точек нашего бизнеса . Открыли 
собственный клуб для экстремалов. И этим мы развиваем спортивные 
виды в нашей республике для развлечение людей, и даем возможность 
тем кто мечтает заниматься  такими видами спорта  и тем кто хочет 
ощутить свободу в жизни.

• Либо же мы обанкротимся =(




