
Невербальная коммуникация 
Язык жестов



• часто употребляются неосознанно;

• воспринимаются непосредственно и 

поэтому сильнее воздействуют;

• передают тончайшие оттенки 

отношения, оценки, эмоций;

•могут передавать информацию, которую 

трудно или неудобно выразить словом
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