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Содержание понятия 
“Внешнеторговая сделка” 

• Внешнеторговые операции осуществляются на 
основе заключаемых сделок. Международная 
торговая сделка является правовой формой, 
опосредующей международные коммерческие 
операции.

• Под международной торговой сделкой 
понимается договор (соглашение) между двумя 
или несколькими сторонами (коммерческими 
предприятиями, фирмами), находящимися в 
разных странах, в котором устанавливаются 
согласованные условия поставки 
установленного количества товарных единиц и
(или) оказания определенных услуг. Другими 
словами, сделка считается международной, 
если в юридическом адресе партнеров по 
сделке указаны разные государства.



• Договор купли-продажи не считается 
международным, если он заключен между 
сторонами разной государственной (национальной) 
принадлежности, коммерческие предприятия 
(фирмы) которых находятся на территории одного 
государства (например, между филиалами и 
дочерними компаниями фирм разных стран, 
находящимися на территории одной страны).

• В то же время договор признается международным, 
если он заключен между сторонами одной 
государственной (национальной) принадлежности, 
коммерческие предприятия которых находятся на 
территории разных государств.

• Все многообразие сделок в международной 
торговле классифицируется в зависимости от 
предмета (объекта) сделки:

✔ купли-продажи товаров;
✔ купли-продажи услуг;
✔ купли-продажи объектов интеллектуальной 

собственности.



Оплата внешнеторговых сделок. 
Формы и методы 

международных расчетов.
• При заключении внешнеторговой сделки 
выбор оптимальных форм и методов 
оплаты поставляемых товаров является 
одним из ключевых. Позиции продавца и 
покупателя по этому вопросу зачастую 
прямо противоположны - продавец 
заинтересован сначала получить оплату, а 
затем отгрузить товар, тогда как покупатель 
стремится вначале получить товар, а затем 
произвести его оплату.

• Согласовать эти противоположные позиции 
возможно только путем поиска 
компромиссного варианта. 



• Для этого необходимо разобраться, какие 
формы и методы оплаты применяются в 
практике международных расчетов.

• Мировая практика выработала такие формы и 
методы, как инкассо, аккредитив, банковский 
перевод, авансовые расчеты, расчеты по 
открытому счету, а также расчеты в виде 
векселей и чеков. В последние десятилетия 
появилось новое средство - кредитные 
карточки.

• Хотя в российской практике термин "Формы 
международных расчетов" является 
общепринятым, по-видимому, было бы 
целесообразно проводить различие между 
способами платежа и средствами 
международных расчетов, имея в виду, что 
термин "формы международных расчетов" 
объединяет оба вышеуказанных понятия.



• К способам платежа относятся: 
авансовый платеж, аккредитив, инкассо, 
платежи по открытому счету, платеж 
сразу же после отгрузки товара.

• К средствам расчетов относятся: чек, 
вексель, банковская тратта, перевод 
(почтовое, телеграфное/телексное 
платежное поручение, платежное 
поручение по системе СВИФТ, 
международное платежное поручение).



• Регламентация международных расчетов 
осуществляется с помощью выработанных мировой 
практикой правил и обычаев. Так, расчеты с 
использованием документарных аккредитивов 
кодифицированы Унифицированными правилами и 
обычаями, которые были впервые приняты 
Международной торговой палатой на Венском 
конгрессе (в 1933г.) и периодически 
пересматриваются (в настоящее время действует 
редакция 2007г.). Расчеты в форме инкассо 
регламентируются Унифицированными правилами 
по инкассо (впервые разработаны Международной 
торговой палатой в 1936г.; в настоящее время 
действуют в редакции 1995г.). При этом к указанным 
документам присоединяются не страны, а банки. В 
случае присоединения правила и обычаи 
становятся обязательными для банков и их 
клиентов, которые используют указанные формы 
расчетов.



• Выбор формы расчетов определяется рядом 
факторов. Интересы экспортеров и импортеров 
товаров и услуг не совпадают: экспортер стремится 
получить платежи от импортера в кратчайший срок, 
в то же время последний стремится отсрочить 
платеж до момента окончательной реализации 
товара. Поэтому выбранная форма расчетов 
является компромиссом, в котором учитываются 
экономические позиции контрагентов, степень 
доверия друг к другу, экономическая конъюнктура, 
политическая ситуация и т.п. 

• Помимо этого важное значение имеет вид товара - 
объекта сделки, а также уровень спроса и 
предложения на товар - объект сделки. Поскольку 
международные расчеты тесно связаны с 
кредитными отношениями, то наличие или 
отсутствие кредитных соглашений (как на 
межгосударственном уровне, так и на уровне 
контрагентов) также оказывает влияние на выбор 
формы расчетов.



• Основными формами расчетов, 
используемыми в международной 
коммерческой практике, являются: инкассовая, 
аккредитивная, по открытому счету, 
телеграфные и почтовые переводы, чековая и 
вексельная.

• Инкассо - вид банковской операции, 
заключающейся в получении банком денег по 
различным документам (векселям, чекам и т.п.) 
от имени своих клиентов и зачислении их в 
установленном порядке на счет получателя 
средств.

• В основе инкассовой формы расчетов лежит 
договоренность экспортера со своим банком, 
предусматривающая его обязательство 
передать товарораспорядительную 
документацию импортеру только при условии 
выплаты последним стоимости отгруженного 
товара либо договориться об этом с банком 
импортера.



Схема расчетов в форме 
инкассо



• Аккредитив - вид банковского счета, дающий 
возможность контрагенту получить на условиях, 
указанных в аккредитивном поручении, платеж за 
товар, работы или услуги немедленно по 
исполнении обязательств.

• Расчеты по аккредитивам - одна из наиболее часто 
используемых во внешнеторговых договорах форма 
оплаты. Для нее характерно, что снятие денег со 
счета плательщика предшествует отправке товаров 
в его адрес. 

• Использование аккредитивной формы расчетов 
наиболее выгодно экспортеру, поскольку 
несвоевременное открытие аккредитива 
импортером позволяет ему задержать поставку или 
даже отказаться от исполнения заключенного 
договора, ссылаясь на неплатежеспособность 
контрагента. Открытие же аккредитива дает ему 
уверенность в том, что поставленный товар будет 
оплачен.



Схема расчетов в форме 
документарного 
аккредитива



• Платеж на открытый счет - самая простая, самая 
дешевая, но самая рискованная для продавца 
форма расчетов. Специфической областью 
применения этой формы является комиссионная и 
консигнационная торговля.

• Экспортер поставляет покупателю товар вместе с 
товарораспорядительными документами и 
записывает в дебет открытого покупателю счета 
сумму отгрузки. Импортер записывает сумму 
отгрузки в кредит счета поставщика. В течение 
обусловленного в контракте срока импортер должен 
оплатить стоимость товара путем банковского 
перевода, чека или векселя. После оплаты стороны 
делают в своих бухгалтерских документах обратные 
записи. Сроки оплаты согласовываются сторонами 
(ежемесячно, ежеквартально, по полугодиям). 
Применяется эта форма расчетов также между 
фирмами, состоящими в длительных деловых 
отношениях и осуществляющими систематические 
взаимные поставки.



• Перевод (телеграфный или почтовый) применяется 
обычно в случаях, когда предоставление валюты не 
связывается с каким-либо дополнительным условием, 
например с передачей банку товарных документов. Как 
правило, используется при уплате долгов по займам и 
кредитам, возврате излишне полученных сумм, 
осуществлении предварительной оплаты.

• Чек - вид ценной бумаги, денежный документ строго 
установленной формы, содержащий приказ владельца 
счета в кредитном учреждении (чекодателя) о выплате 
определенному лицу или предъявителю чека 
(чекодержателю) указанной суммы из имеющихся средств 
или перечислении этой суммы на счет последнего. 

• Вексель - письменное долговое обязательство 
установленной законом формы, выдаваемой заемщиком-
векселедателем кредитору-векселедержателю, 
предоставляющее последнему право требовать с 
заемщика уплаты к определенному сроку суммы, 
указанной в векселе.


