
Переключение каналов

250 лучших розничных компаний мира



Перспективы ретейлеров на мировом 
рынке

В краткосрочной перспективе:

-рост выручки за счет демпинга цен

-престижная и высококлассная продукция для богатого слоя 

населения

В долгосрочной перспективе:

-рост на развитых рынках

-новые возможности на развивающихся рынках



Мировые тенденции в деятельности 
ретейлеров:

� Адаптация к местным предпочтениям

� Недвижимость как обязательное условие закрепления

� Многоканальный сервис



Три кита успеха мобильных сервисов:

� Удобство использования и потребительский опыт

� Защита данных и конфиденциальность

� Доступ для сотрудников и бизнес-партнеров



Краткая статистика
• $3.94 трлн – общий объем продаж
• $15.765 млрд – средний размер компаний
• $3.292 млрд – минимальный объем продаж
• 5.3% – совокупный темп прироста объема продаж
• 5.7% – 2005-2010 совокупный темп прироста за пятилетний период
• 3.8% – совокупная рентабельность
• 5.8% – совокупный темп прироста рентабельности
• 1.5 раз – совокупное увеличение оборота активов
• 23.4% – доля выручки от иностранных операций



10 главных розничных компании



Распределение компаний по регионам



Распределение продаж по регионам



Увеличение объемов продаж и 
рентабельность по регионам



Характеристики регионов



Q коэффициент

отношение рыночной капитализации публичной компании к стоимости 
ее материальных активов



Q коэффициент по странам



Спасибо за внимание!


