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•Первичные продажи
•Вторичные продажи
•Повторные продажи
•Второстепенные 
продажи

∙ Телефонные продажи
∙ Прямые продажи 

(встречи)

∙ Полевые продажи
∙ Рассылки и тому 

подобное
∙ Интернет продажи 

∙ Смешанные продажи

Конверс
ияКонверсия при личном контакте 

выше?Конверсия зависит только от уровня подготовки 
Продающего!
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От Бога Использующие разл. 
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В каждом из Вас есть и Успешный и не Успешный 
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Да, это действительно так, что именно вас заинтересовало?
Уточняющие вопросы?
Давайте я уточню сколько для вас это будет стоить, или подъедим к вам сделаем все замеры и 
предоставим 
несколько удобных вариантов с несколькими вариантами цен, или еще что-то в этом роде.
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для того, чем Вы занимаетесь! Запишите их на красивом 
Листке! 
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Работа на результат

• Найдите минимум 10 внутренних собственных мотиваций для 
того, чем Вы занимаетесь! Запишите их на красивом Листке! 

• Найдите все компании Вашей отрасли с которыми работает 
желанный клиент!

• Напишите скрипт разговора и выложите в группу!
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